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Nutzen Sie das Sparkassen-Finanzkonzept fiir Firmenkunden.

o
— Sparkasse
Neuss

Managen Sie lhre Finanzen mit dem Sparkassen-Finanzkonzept. Als einer der gréliten Mittelstandsfinanzpartner bieten wir unseren
Kunden kompetente und umfassende Beratung flr jedes Anliegen: von Investitionsfinanzierung mit Sparkassen-Leasing tUber Risi- =
komanagement bis hin zur Nachfolgeregelung. Testen Sie uns! Mehr Informationen bei Ihrem Sparkassenberater oder im Internet
unter www.sparkasse-neuss.de. Wenn’s um Geld geht — Sparkasse.
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Sehr geehrte Damen
und Herren,

Neuss ist aber auch ein Top-

Standort fiir Unternehmen. 7 Portrit
Ob regional oder global
agierend, in Neuss finden
Firmen kompetente Mitar-
beiter und ein lebenswertes
Umfeld. Fiir den Erhalt und 10 Blickpunkt

die Steigerung der Qualitat Wirtschaftsforderung

die Verbindung von Wirt-
schaft und Leben in unserer
Stadt und deren gesunde
Weiterentwicklung liegen
mir sehr am Herzen. Neuss
ist eine attraktive Stadt, lie- des Standortes setzen wir
bens- und lebenswert, mit uns permanent ein, mit viel-
einem guten Angebot in den fachen Weiterbildungsmog- 16 Portrat
Bereichen Kultur, Sport und Freizeit. Das lichkeiten, zahlreichen Veranstaltungen
zeigt sich nicht nur im Ganzen; von gro- und einer aktiven Forderung der Verbin-
Ber Bedeutung fiir die Menschen, die hier dungen zwischen Wirtschaft, Verwaltung,
leben, sind auch die jeweiligen Ortsteile.  Sport und Kultur. Denn wir sind Uberzeugt:
Sie bieten mit ihrer eigenen Atmosphdre  Neuss ist gut zum Leben. Neuss ist gut zum 21 Schon gewusst?
und Infrastruktur, ihren Vereinen und Aktio-  Arbeiten.
nen Orientierung und Identifikation — Gene-
rationen und Kulturen iibergreifend. Herzlichst, 22 GPvorOrt

lhr Herbert Napp

8 Titelstory
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23 GP aktuell

24 ZIN
Neuss Marketing

Liebe Leserinnen und Leser,

Argumenten bei der Entschei-
dungsfindung zu unterstiit-

Wirtschaftsforderung  heif3t zen. AuBBerdem bieten wir ganz 25 Vorgestellt
in erster Linie ,Unternehmen praktische Hilfestellung, {iber-
begeistern“. Begeistern vom nehmen aufwendige Prozes- o

26 Kultur, Fotor
Standort Neuss, seinen Qua- se (z.B. Genehmigungen) und 6 ultur, Fotoratsel
litdten und Vorteilen. Wir ste- zeitintensive Wege. Sehr wich-
hen Interessenten Rede und tig ist uns auch der Aspekt 27 Impressum

Antwort, gehen auf ihre indi-
viduellen Bediirfnisse ein und
prasentieren die Arbeit der Ver-

der Vernetzung. So organisie-
ren wir Veranstaltungen und
stehen im regen Austausch mit

waltung ganz im Sinne des Unternehmens. Vertretern der lokalen Wirtschaft. Denn echte
Begeisterung ist ansteckend!

Die Wirtschaftsforderung nimmt die Funktion

eines Moderators ein, sie fiihrt das Projekt-  Herzliche Griifie,

management und halt die Fdden zusam-  lhr Frank Wolters
men. Ziel ist es, den Investor mit handfesten  Leiter Amt fiir Wirtschaftsférderung STADT NEUSS

Wirtschaftsforderung
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Forderverein bittet um finanzielle Hilfen fiir die Jugendarbeit

NEUSSER LOWEN

Der Forderverein fiir die Nachwuchsmann-
schaften im Eishockeyverein ,,Neusser Lowen*
hat sich vor dem Hintergrund der schwierigen
Verhdltnisse im Breitensport neu gegriindet.
Der ausbleibende Nachwuchs und die Unter-
haltung der Spielsaison von September bis
Mérz, gepaart mit steigenden Kosten auf allen
Ebenen, bringt den Neusser Eishockeyverein an
den Rand der Umsetzbarkeit fiir die Jugendab-
teilungen. Daher mdchten wir mit dem Forder-
verein auf die Eishockey spielenden Kinder
und Jugendlichen aufmerksam machen und fiir
den Eishockeysport in Neuss werben. In erster
Linie geht es uns um finanzielle und materielle
Unterstiitzung  z.B. fiir Leihausriistung, um
neue Mitspieler bei Schnupperstunden ausstat-
ten zu kdnnen und den Aufwand fiir die Eltern

iberschaubar zu halten. Aber auch die Unter-
stlitzung von Sportcamps in den Ferien gehort
in unser Portfolio. Gerne bieten wir interessier-
ten Firmen an, ihr Logo auf Helmen, Hosen, Tri-
kots und Trainingstrikots zu platzieren. Unsere
Spiele finden in der Regel hier in der Region
statt. Weitere Werbemdglichkeiten prasentieren
wir lhnen gerne personlich. Fiir Veranstaltungen
in der Eishalle kdnnen Sie uns ebenfalls jeder-
zeit kontaktieren. Es gibt verschiedene Méglich-
keiten auch fiir Sie und Ihre Mannschaft, sich im
Winter auf Neusser ,,Glatteis“ zu bewegen. Dar-

Sind mit Begeisterung dabei, die ,,Neusser Léwen*

iber hinaus streben wir in unserem Programm
strategische Partnerschaften an, da wir beab-
sichtigen, die Neusser Schulen wieder an den
Eishockeysport heranzufiihren.

Ihre Ansprechpartner:

Irina Schuster, 1. Vorsitzende
Andreas Grif, 2. Vorsitzender
Tel: 02131-1782872
vorstand@neusserloewen.de
www.neusserloewen.de

Saint Gobain Isofluor verlegt Betriebssitz

Die Saint-Gobain Performance Plastics Isofluor
GmbH hat ihren Betriebssitz innerhalb von
Neuss verlegt. Das bisher mit Hauptsitz auf
der BorsigstraBe im Gewerbegebiet Norf tdtige
Unternehmen  fiir  Spezialkunststoffschldu-
che zieht nach der Kiindigung der bisherigen
Immobilie in das Gewerbegebiet Holzheim.
Nach intensiver Suche ist Geschaftsfiithrer Tho-
mas Rong davon iiberzeugt, in den ehemaligen
Betriebsrdumen der Linssen Elektro-Handels-

gesellschaft mbH auf der Ziegeleistrafie 2 den

idealen neuen Betriebssitz gefunden zu haben.
Dieser Standort erméglicht, auch die bisherige
zweite Produktionsstdtte vom Sperberweg im
Gewerbegebiet Bonner Strafle zu integrieren
und nun alle Betriebsteile unter einem Dach zu
haben.

Die Neusser Wirtschaftsforderung half durch
Beratung, Begleitung und Koordinierung aller
verwaltungsrechtlichen  Anforderungen, die

mit diesem Umzug verbunden waren, um eine

nahtlose Weiterfilhrung des Betriebes sicher-
zustellen. Eine Aufgabe, die unter Zeitdruck
nur durch eine geschlossene Teamleistung aller
beteiligten Stellen im Rathaus bewadltigt werden
konnte. Thomas Rong: ,Eine tolle Betreuung,
die es uns ermdglicht hat, uns auf die Logistik
und die erforderlichen baulichen Mafinahmen
zu konzentrieren. Echte Werbung fiir den Wirt-
schaftsstandort Neuss.*
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Mit dem Oldtimer-Bus in die Neusser City

Exklusive Aussicht auf die Neusser City aus dem

»Wintergarten“-Oldtimer (Fo: Neuss Marketing)

Mit Ihnen war der Bus schon recht gut gefiillt:
24 Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter vom Neus-
ser Unternehmen 3M. Sie konnten ihre Mittags-
pause in der sommerlichen City geniefen — ein
Abstecher, den sie sich nicht immer génnen,
denn der Firmensitz im Neusser Hammfeld liegt
von der Innenstadt zwei Kilometer entfernt. Es
ging mit dem ,,Neoplan SH6“ von 1955 a la Bella
Italia in gemiitlicher Fahrt Richtung Zentrum.
Dabei durfte ausnahmsweise die Route mitten

durch die FuBgdngerzone genommen werden,
ein Hingucker fiir alle City-Besucher.

Neuss Marketing fiihrt seit 2009 alljdhrlich
diese Bustour durch, mit wechselnden Oldti-
mern. Jeweils eine Woche lang werden die Ange-
stellten verschiedener Firmen aus dem Hamm-
feld zum Miinsterplatz gefahren, wo sie erst

eine Ministadtfiihrung erhalten oder gleich zur

=
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Mittagspause iibergehen. Auch in diesem Jahr
wurde diese exklusive Erholungsphase dankbar
angenommen. Das Hammfeld als Ausgangs-
station wurde gewdhlt, weil dort mit mehreren
Tausend Arbeitnehmerinnen und Arbeitneh-
mern eine enorme Tagesbevolkerung vorhanden
ist. Neben 3M konnten diesmal Angestellte von
Toshiba, UPS und der Biirgschaftshank die
Reise antreten.

Ja, sie gingen alle in das alte Schdtzchen hinein... (Fo: Neuss Marketing)

Suche nach neuem Geschaftsfiihrer fiir das

Lukaskrankenhaus

Die Stddtische Kliniken Neuss Lukaskranken-
haus GmbH sucht derzeit nach einem Nachfol-
ger flir Sigurd Risken. Die Amtszeit des Kauf-
mannischen Geschaftsfiihrers lduft im Juni 2014
ab. ,Bei der Personalberatungsgesellschaft,
die mit der Suche beauftragt worden ist, wird
bereits eine Vorauswahl getroffen®, berichtet
Thomas Nickel, Vorsitzender des Verwaltungs-
rates im Lukaskrankenhaus. Ende Juni lduft die
Bewerbungsfrist aus.

,»Mit der Entscheidung, den Nachfolger rechtzei-
tig zu finden und einzuarbeiten, sind wir fiir die
Zukunft gut aufgestellt”, betont der Vorsitzende
Nickel. Dem Verwaltungsrat gehe es auch um

die Kontinuitat in der Geschaftsfiihrung: Wenn
die Amtszeit von Riisken auslduft, ist der Arztli-
che Geschéftsfiihrer Professor Tobias Heintges
seit rund einem Jahr im Amt. Er hat die erfolgrei-
che Arbeit von Dr. Hermichen am 1. April {iber-
nommen. Dies war strategisch geplant, damit
der Ubergang innerhalb der Geschéftsfiihrung
moglichst reibungslos erfolgt.

Der Diplom-Kaufmann Sigurd Riisken ist seit
1989 Kaufmadnnischer Geschaftsfiihrer des
Lukaskrankenhauses. Zum Zeitpunkt seines
Ausscheidens aus der Geschéftsfiihrung habe
Riisken 25 Jahre sehr erfolgreich fiir die stadti-

sche Gesellschaft gearbeitet, so Nickel:

»Er hat den Entwicklungsprozess der Kliniken
kompetent geleitet und mitgestaltet.“ Zur
Geschéftsfilhrung gehort neben  Professor
Tobias Heintges und Sigurd Riisken noch der
stddtische Beigeordnete und Sozialdezernent
Stefan Hahn, seit dem 1. Juli 2009 Stéddtischer
Geschéftsfithrer im Lukaskrankenhaus. ,,Der
Nachfolger von Sigurd Riisken muss fachlich
hochste Kompetenz, Erfahrungen im Kranken-
hauswesen und Verhandlungsgeschick mitbrin-
gen“, betont Thomas Nickel. ,,Wenn er dann
noch Neusser Wurzeln héatte, ware das schon.

Aber das steht nicht an erster Stelle.“
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DHL baut mechanisierte
Zustellbasis in Neuss

Rechtzeitig zum Weihnachtsgeschéft soll der
Neubau einer mechanisierten Zustellbasis der
Deutschen Post DHL im Gewerbegebiet ,,Im Tau-
bental® einsatzbereit sein.

Wie das Unternehmen berichtet, konnte es
diesen neuen Standort aufgrund der hervorra-
genden Zusammenarbeit mit der Vermdgens-
verwaltung Greve und der Stadt Neuss fiir sein
Netzwerk gewinnen.

Diese Zustellbasis auf insgesamt 14.000 gm ist
einer von mehr als 25 Standorten, die die Deut-
sche Post DHL im gesamten Bundesgebiet bis
Ende des Jahres realisieren wird. ,,Durch das
Internet boomt das Geschaft mit dem Paket-
versand. Um sich fiir die Zukunft zu riisten, hat
unser Unternehmen vor zwei Jahren ein neues
Paketkonzept aufgestellt”, erlautert DHL-Pres-
sesprecher Achim Gahr. Insgesamt investiert
der Konzern dafiir 750 Mio. Euro.

Anzeige

Die so genannten ,,MechZBn* bilden neben
den Paketzentren eine zweite wichtige Saule
des neuen Paketkonzepts der DHL. Durch ihren
modularen Aufbau konnen sie bei Bedarf zu
kleinen Paketzentren umfunktioniert werden,
etwa durch flexibel nutzbare Be- und Entla-
demoglichkeiten sowie bereits eingebaute
Sortiertechnik.

Die Verteilanlage ordnet automatisch die
Sendungen dem entsprechenden Zusteller in
Kastenrutschen zu, die bis zu 200 Sendungen
fassen.

Was in den bisher tblichen Zustellbasen per
Hand erledigt wird, geschieht in Neuss kiinftig
automatisch. Das spart Zeit und ermdglicht eine
noch schnellere Auslieferung an den Kunden.
Trotz aller Technik und Automatisierung entste-
hen mit der neuen Zustellbasis in Neuss rund 60
Arbeitsplatze.
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Kurz notiert

GWG: Die Gemeinniitzige Wohnungs-
baugesellschaft (GWG) ist zuriick in der
Innenstadt, wo sie vor 112 Jahren gegriin-
det wurde. Anfang Juni zog die GWG von
der Neusser Weyhe in das ehemalige
Commerzbank-Gebdude am Markt.

SEPA-Zahlverfahren: Aufgepasst! Zur
weiteren Vereinheitlichung des EU-Bin-
nenmarktes schreibt eine EU-Verord-
nung vor, dass die nationalen Zahlver-
fahren (Uberweisung und Lastschrift)
durch die neuen SEPA-Zahlverfahren
ersetzt werden. Stichtag hierfiir ist der
1. Februar 2014.

Gerne informieren Sie die Mitarbeiter
der Sparkasse in einem personlichen
Gesprdch dariiber, welcher konkrete
Handlungsbedarf sich fiir Sie ergibt.
Detaillierte Informationen, eine Check-
liste und weitere Hilfestellungen zur
Umstellung auf die neuen Zahlver-
fahren finden Sie im Internet unter
www.sparkasse-neuss.de/sepa

Beratung flr Internationales und Digitales Wachstum

i B rec ht com ErschlieBen Sie internationale

Markte und sichern Sie Ihr Wachstum

Sie wollen neue Markte erschliefen? lhnen
fehlen die notigen Strategien und die perso-
nellen Ressourcen, um mit |hren Produkten
u. a. den Weg ins Ausland zu gehen? Um
Ihre Ziele zu realisieren, gibt es eine Losung:
Potentialberatung. Durch die Inanspruch-
nahme einer Potentialberatung werden Sie
finanziell dabei unterstiitzt, Ihre Mitarbeiter in
die Lage zu versetzen, internationale Koopera-
tionen eingehen zu kénnen. Pro Beratungstag
werden 50% der tatsdchlichen Kosten, hochs-
tens jedoch 500,- Euro, erstattet.

Seit ber 10 Jahren betreut Michael Brecht im
Rahmen der Beratung fiir internationales und
digitales Wachstum Firmen in Expansions-
fragen. Der Unternehmensberater hat selbst
viele Jahre in Australien und Asien gelebt und
dort mittelstandische Betriebe betreut.

Mit seiner Hilfe analysiert derzeit die Neusser
G. Eichenwald GmbH & Co KG eine Expansion
in die USA. Im Rahmen einer Potentialberatung
analysiert der Berater die ersten Schritte auf
dem Weg dorthin. Den Schwerpunkt bildet ein
konkreter Handlungsplan, mit dessen Hilfe das

Unternehmen den neuen Absatzmarkt Step by
Step erschlieBt. Das Amt flir Wirtschaftsfor-
derung der Stadt Neuss, Beratungsstelle fiir
Potentialberatungen, hilft den értlichen Unter-
nehmen, die Erfahrung des Beraters an Bord
zu holen.

Detaillierte Auskiinfte zur Potentialbera-
tung fiir Ihr Unternehmen gibt gerne Michael
Brecht - Beratung fiir internationales und
digitales Wachstum - Mobil: 0170-9659335
oder Email: mb@ibrecht.net
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Verschonern Sie lhren Garten

Ideal-Eichenwald bietet Designer-Zubehor fiir Pools und Gartenduschen aus Edelstahl

n unserer oft hektischen Zeit wird der eige-

ne Garten fiir die Deutschen immer mehr zur

Wellness-Oase, zum verlangerten Wohnzim-
mer; mit Pools und Saunen, die zum Stil des
Hauses passen und die Individualitat ihres Be-
sitzers spiegeln. Die G. Eichenwald GmbH & Co.
KG (Ideal-Eichenwald) trégt ihren Teil dazu bei,
mit qualitativ hochwertigen und stilvollen Edel-
stahlprodukten wie Duschen, Leitern, Treppen
und Geldndern. ,,Wir wollen unsere Kunden in
ihrem Wunsch nach Erholung und Entspannung
bestmoglich unterstiitzen“, betont Marc Holter,
Geschéftsfiihrer der Eichenwald GmbH. Seit tiber
50 Jahren entwickelt das Unternehmen mit Sitz
in Neuss Edelstahlzubehor fiir Schwimmbader.
Heute zdhlt Ideal-Eichenwald zu den fiihren-
den Schwimmbadzubehor-Herstellern Europas.
Rund 600 Artikel gehoren zum Sortiment, von
der Gartendusche (iber die Poolleiter und das
Geldnder bis zum Haltegriff. Findet sich hier
nicht das Passende, so entwickeln die Spezia-
listen gemeinsam mit dem Kunden eine ent-
sprechende Lésung.
Edelstahl ist eines der am besten geeigneten
Materialien fiir den Einsatz im Schwimmbadbe-

d Vorallem fiir
b Poolleitern

. und Duschen
unter

dem Logo
»ldeal“ ist

Eichenwald

bekannt

reich. Es {iberzeugt nicht nur
optisch, sondern auch durch
besonders lange Haltbarkeit
sowie Frost- und Korrosions-
bestandigkeit. Eine Poolleiter
aus Edelstahl ist leicht zu
reinigen und kann zu 100 %
recycelt werden. Pflegeleicht,
aber auch wegweisend im
Design und in der Technik
sollen die Produkte sein.
Jiingste Beispiele: Beleuch-
tete Cascaden und Leiterstu-
fen sowie Solarduschen. Marc

Die neue Outdoor-Badewanne ist in den trendigen Farben Rot,

Dunkelblau oder Orange erhiiltlich

Holter: ,,Mit Solarduschen

kann man warmes Wasser

geniefen — ohne Energiekosten.*

1921 vom Urgrofvater des heutigen Geschéfts-
fiihrers gegriindet, befindet sich der Markenan-
bieter weiter auf Erfolgskurs. Holter: ,,Wir ver-
arbeiten V4A-Edelstahl fiir hochste Anspriiche.
22 qualifizierte Mitarbeiter sind hier in Neuss
fiir uns tatig. Unsere Exportquote steigt und
liegt mittlerweile bei rund 30 %. Dabei gehoren
die Schweiz und Osterreich zu den wichtigsten
Auslandsmarkten.“ Im Rahmen einer durch
das Land NRW geférderten Potentialberatung
werden gerade Exportmoglichkeiten in weitere
internationale Méarkte gepriift. Helfend zur Seite
steht der Firma Ideal-Eichenwald dabei der
Unternehmensberater Michael Brecht.

Wachstum im Garten

Weiteres Wachstumspotenzial sieht der Unter-
nehmer vor allem im Garten und veranschau-
licht das mit zwei Zahlen. ,,In Deutschland gibt
es rund 700.000 Schwimmbdder und etwa
12 Mio. Garten.“ Dem Trend hin zum kleinen
Gartenparadies wird er u.a. mit seiner neues-
ten Entwicklung gerecht, einer héchst einla-
denden Outdoor-Wanne aus Glasfaserverbund.
Sie ldsst sich vollig ohne Strom mit Holzkohle,
Pellets oder Holz beheizen. Bekannt ist die
Firma vor allem unter der Markenbezeichnung
»ldeal“. Die Produkte sind tber den Garten-

und Schwimmbadfachhandel zu beziehen. Die
Handelspartner bauen die Edelstahlprodukte
beim Kunden ein. Hélter: ,,Ein Grund, warum
die Firma nach auBen hin wenig in Erscheinung
tritt. Wir wollen unsere Edelstahl-, Blech- und
Rohrverarbeitung aber weiter ausbauen und
bekannter werden.“ Ziel ist es, tiber den Kern-
bereich hinaus neue Kundengruppen/Firmen zu
erschlieBen, die hochwertige Edelstahlprodukte
wie Schilder oder Kiichenverkleidungen etc. ver-
markten. Der moderne Maschinenpark setzt da
kaum Grenzen.

In Fachkreisen hingegen ist Eichenwald als
zuverldssiger Partner beliebt und bekannt. Erst
kiirzlich erhielt das Unternehmen den Inno-
vationspreis ,,Golden Wave 2013“ der Fachzeit-
schrift ,,Schwimmbad & Sauna“ fiir die neue
Pool-Leiter ,,Omega“. Und in der Kategorie
Lieferantenbewertung vergaben die Kunden
einen zweiten Platz fiir das kompetente und
engagierte Unternehmen.

G. Eichenwald GmbH & Co.KG
Tel. 02137-91787-0
ideal@eichenwald.de
www.eichenwald .de
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Hier geht’s mir immer besser

NeusserReha expandiert am Standort Rosellerheide.

schule, Entspannung
und Erndhrung. Daniel
Schillings: ,,0ft sind es
kleine Tipps fiir eine

verdnderte Kérper-
haltung am Arbeits-
platz, fiir Ubungen

in Pausen und in der
Freizeit, die sich dann
auch langfristig positiv
auswirken.“ Es ist der
Anstof3 zum bewusste-
ren Umgang mit dem
Korper — moglichst
bevor Schwachstellen

Das bestens ausgebildete Team der NeusserReha mit Therapiehund Ziva

erspannungen, Riickenschmerzen, Maus-

Arm: Ob Stress, einseitige Bewegungen

in der Produktion, lange Autofahrten
oder sitzende Tatigkeiten vor dem PC — Kdrper
und Seele vieler Menschen werden im heuti-
gen Berufsleben arg strapaziert. Und die Zeit
zum sportlichen Ausgleich fehlt oft, oder wird
einfach nicht eingeplant. Dabei muss das Gros
der arbeitenden Bevolkerung immer langer leis-
tungsfahig bleiben. Die Krankenkassen setzen
auf Prophylaxe, um dem wachsenden Kranken-
stand entgegen zu wirken; unter anderem in Ko-
operation mit der NeusserReha.
Nach den Sommerferien engagiert sich der
Leiter der NeusserReha, Daniel Schillings, mit
seinem Team fiir das international tatige Unter-
nehmen Garlock mit Deutschlandsitz in Neuss.
Schillings: ,,Die Techniker Krankenkasse hatte
der Geschéftsfilhrung empfohlen, sich an uns
zu wenden, um die Gesundheitsvorsorge im
Unternehmen zu verbessern.” Nach Absprache
mit den bei Garlock Verantwortlichen stand das
Konzept: Ein Gesundheitstag, der den Teilneh-
mern auf das firmeneigene Bonusprogramm
angerechnet wird. Doch abgesehen von die-
sem Nebeneffekt geht es hier um weit mehr als
einen Tag Gesundheitstraining rund um Riicken-

ernsthafte Beschwer-

den verursachen. An
vier Samstagen werden die insgesamt 9o Mitar-
beiter in den Rdumen der NeusserReha betreut.
Das Unternehmen iibernimmt die Kosten und
zeigt damit, dass ihm die Gesundheit seiner Mit-
arbeiter wichtig ist. Im Gegenzug investieren die
Teilnehmer einen arbeitsfreien Tag. Beides tragt
zum Zusammenhalt innerhalb der Firma bei.
Und das ist auch gut fiir das allgemeine Wohl-
befinden.

Bewegung ist Leben

Denn wie schon der Theoretiker Aristoteles vor
iber 2.300 Jahren erkannt hat, ist das Ganze
mehr als die Summe seiner Teile. Diese Erkennt-
nis ist fiir Daniel Schillings heute Maxime seiner
tdglichen Arbeit. Nicht immer sind die Ursa-
chen fiir kérperliche Beschwerden so stringent
herzuleiten wie mathematische Ergebnisse.
,Wenn ein Patient auf Stiitzen zu uns hinein-
humpelt, freuen wir uns alle auf den Tag, an
dem er ohne sie bei uns hinausgeht®, so Daniel
Schillings. Der Physiotherapeut ist auch nach
fast 15 Berufsjahren immer wieder aufs Neue
begeistert, wie mit Hilfe gezielter Behandlungs-
methoden korperliche Beschwerden gelindert
und geheilt werden konnen. Ergotherapie,

Logopddie und Physiotherapie — alle drei Berei-
che werden von der NeusserReha in einer Pra-
xis angeboten. Uberzeugend sind nicht nur die
aktuellen Trainingsgerdte, sondern vor allem
das bestens ausgebildete Personal, das gezielt
auf die Bediirfnisse und Wiinsche der Kunden
eingeht. Regelmdfige Schulungen sichern
die Qualitat. ,Ziel jeder Rehabilitationsmaf3-
nahme ist die weitgehende Wiedererlangung
der durch die Erkrankung verlorengegangenen
Fahig- oder Fertigkeiten“, erkldrt Daniel Schil-
lings. Die interdisziplindre Zusammenarbeit
der 7 Ergotherapeuten, 5 Logopdden und 19
Physiotherapiespezialisten bietet vor allem bei

Fakten

Aus dem 1987 als Massagepraxis gegriinde-
ten Unternehmen entstand im Jahr 2005 die
NeusserReha. Seit 2011 ist Daniel Schillings
alleiniger Geschéftsfiihrer. Der gebiirtige
Neusser betreut mit zwei Standorten (Neuss-
Rosellerheide und Neuss-Gnadental) ein Ein-
zugsgebiet von ca. 25.000 Haushalten. Die
hervorragende Qualitdt der Leistungen und
der daraus resultierende gute Ruf des Unter-
nehmens fiihren zu stetigem Wachstum, per-
sonell als auch rdaumlich. Neueste Technik
unterstiitzt die individuelle Betreuung der
Patienten. Ubrigens kénnen Termine auch
bequem online gepriift und gebucht werden.
Daniel Schillings und sein Team engagieren
sich in vielfaltiger Weise ehrenamtlich. Z.B.
verwohnten sie an einem Aktionstag inter-
essierte Menschen mit wohltuenden Mas-
sagen und spendeten die Einnahmen einem
gemeinniitzigen Zweck.

NeusserReha, Daniel Schillings
Rosellerheide, Tel.: 02137 /7171
Gnadental, Tel.: 02131 /5239990
info@neusserreha.de
www.neusserreha.de
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Verkorpert und lebt die Philosophie seines erfolgrei-

chen Unternehmens, Daniel Schillings

neurologischen Therapien — wie bei Schlagan-
fall-Patienten angewendet — viele Vorteile. Das
Behandlungskonzept kann durch regelméagige
Abstimmung aller Beteiligten besonders eng-
maschig und individuell gestaltet werden, so
der Einrichtungs-Leiter. Da viele Patienten auch
psychisch unter den Folgen ihrer Erkrankung lei-
den, legt man in der NeusserReha grofen Wert
auf den personlichen Umgang. So ist es bei-
spielsweise Usus, dass am Empfang wie in der
Behandlung permanent dieselben Ansprech-
partner fiir die Patienten zur Verfiigung stehen.
Ein Konzept, das ankommt, wie Daniel Schillings
selbstbewusst unterstreicht: ,,Unsere Referen-
zen spielen in den obersten Ligen.“

Unter anderen verlassen sich die Damen der
TG-Neuss aus der 2. Basketball-Bundesliga auf

Was tun gegen
Riickenschmerzen?

Mit insgesamt Uiber 2,5 Mio. Fehltagen sind
Riickenprobleme das ,Volksleiden“ Nr.1 in
Deutschland. Jeder 10. Krankschreibungstag
geht auf Riickenbeschwerden zuriick. Sie ent-
stehen meist durch mangelnde Bewegung
und einseitige Belastung, etwa durch lan-
ges, unbewegliches Verharren vor dem PC.
Die Muskulatur wird nicht geniigend bean-
sprucht und buflt Kraft ein. Die Folgen: Ver-
spannungen im  Schulter-Nacken-Bereich,
im Riicken und in den Armen sowie Konzen-
trationsschwierigkeiten. Das sollten Sie zur
Regeneration und Vorbeugung beachten!
Grundvoraussetzung fiir einen gesunden Riicken
ist eine gute Sitzhaltung, und die geht so:
Knie und Ellenbogen sind im 90-Grad-Winkel

die professionellen Hande in der NeusserReha.
Auch die Herren auf dem Eis der Neusser Eis-
halle vertrauen auf die therapeutische Betreu-
ung vor und nach den Regionalligaspielen sowie
wdhrend anstrengender Trainingsphasen.

Egal ob Kassenpatient oder lokale Prominenz —
alle Patienten sind Kunden. ,Wir (ibernehmen
bei anfallenden Rezept-Anderungen fiir jeden
den Weg zum Arzt, sind immer ansprechbar
und machen Hausbesuche, falls Patienten nicht
personlich in unsere Praxis kommen kdnnen*,
versichert Schillings. Hausbesuche machen
mittlerweile fast 40 Prozent des zeitlichen Volu-
mens aus. Auch in Kindergdrten, an Ganztags-
schulen und in Einrichtungen fiir/mit Behin-
derten ist das Team vor Ort, z.B. zur Behebung
oder Linderung von Sprachfehlern. Hilfe bieten
Logopdden zudem bei Folgen von Schlaganfal-
len und Schilddriisen-OPs, bei kieferorthopa-
dischen Problemen oder beim Stottern, haufig
verursacht durch Stress. Im Berufsschulkol-
leg in Neuss gaben sie in Seminaren Tipps zur
Pflege der Stimme. Die eigene Stimme ist ein
wichtiges und wirkungsvolles ,Arbeitsgerdt”,
nicht nur in Callcentern oder dem Uni-Hérsaal.
Auch Vertriebsmitarbeiter und Fuhrungskrafte
konnen lernen, ihre Stimme noch effektiver und
bewusster einzusetzen, allein schon durch eine
veranderte Kérperhaltung.

gebogen, beide FiiRe stehen fest auf dem
Boden, Kopf, Brustkorb und Becken bilden
eine senkrechte Linie. Durch diese aufrechte
Position behdlt die Wirbelsdule ihre natiirliche
Doppel-S-Form und ist einer gleichmdBigen
Belastung ausgesetzt. Dartiber hinaus wird
die Muskulatur beansprucht und gekraftigt.
Wahrend langer Sitzphasen ist es wichtig, ofter
die Haltung zu verdandern, denn das Verhar-
ren in einer immer gleichen Position fiihrt zu
einer einseitigen Belastung der Wirbelsdule.
Gewichtsverlagerungen, Radkeln, Strecken,
alles ist erlaubt.

Ubrigens: RegelmiBige Pausen, z.B. zum Mit-
tagessen, sind wichtig fiir den Kérper und tra-
gen zur Pflege der sozialen Kontakte bei. Nicht
zu viel oder zu schwer essen. Mit einem gere-
gelten Abstand zum Schreibtisch und ein wenig
Bewegung sind Sie nach der Pause garantiert
wieder leistungsstarker.

Leistungsstarke, zufriedene Mitarbeiter

Die Betreuung von Firmenmitarbeitern mochte
Daniel Schillings weiter ausbauen, so auch das
Modell der Gesundheitstage fiir die Firma Gar-
lock. Die Erfahrungen sind gut. Der niederlan-
dische Zusteller TNT hatte seinen Mitarbeitern
statt eines finanziellen Bonus, an dem auch
das Finanzamt verdient, steuerfrei Massagen
geschenkt. ,,Das kam bei der Belegschaft gut
an und hat allen viel Spaf} gemacht®, betont
Schillings. Interessierte Unternehmen kdnnen
neben Massagen auch Vortrdge oder Kurse
buchen — ganz wunschgemaB vor Ort in den
Trainingsrdumen der Praxen oder in der eigenen
Firma. Das Betriebsgeldnde zu verlassen und
fiir eine kleine Weile bei der NeusserReha zu
entspannen, abzuschalten, wird ab Herbst 2014
noch angenehmer, denn dann warten 500 gm
reine Therapieflache auf die Patienten: In einem
attraktiven Neubau, nur gut 200 Meter vom
jetzigen (stetig erweiterten) Standort in Rosel-
lerheide entfernt. In Absprache mit dem Eigen-
tiimer, der Firma GMS GmbH von Refet Sakiri
aus Rosellerheide, kann Daniel Schillings die
Raumlichkeiten ganz auf die Bediirfnisse seiner
Kunden ausrichten, die sich hier rundum wohl
fiithlen sollen. Tiefgaragen-Pldtze und mehrere
barrierefreie Wohnungen im Komplex runden
das vielversprechende Projekt ab. uk

Tipps:

% Warum nicht mal Gesundheit und Wohlbe-
finden verschenken, mit einem Gutschein
fiir eine Fango-Packung oder eine Mas-
sage?

% 500 Euro kdnnen Sie fiir sich oder pro Mit-
arbeiter im Jahr an Gesundheitsleistungen
steuerfrei in Anspruch nehmen.

Y% Sie sind im Gesundheitsbereich tatig und
verzweifeln bisweilen an den Richtlinien
des Heilmittelgesetzes? Die NeusserReha
bietet lhnen Schulungen zum qualitdts-
sichernden und Zeit sparenden Umgang
mit dem Heilmittelkatalog.
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Blickpunkt Wirtschaftsforderung

Aus dem Dornroschenschlaf befreit

Erfolgreiche Biiroflachen-Vermarktung auf der Hellersbergstra3e im Hammfeld.

it ca. 1.000.000 gm Biirofldche ist der
Neusser Immobiliensektor in Relation
zur Bevolkerungszahl {iberproportio-
nal ausgestattet. Besonders im Neusser Hamm-
feld stehen Eigentlimer, Verwalter, Makler und
nicht zuletzt der Immobilienservice der Neusser
Wirtschaftsforderung vor der Herausforderung,
mit neuen Konzepten und ausgepragtem Ser-
diesen

vicebewusstsein Interessenten fiir

attraktiven Standort zu begeistern.

Das Biirohaus auf der HellersbergstraBe 14 zeigt
exemplarisch, dass mit neuen Strategien und
alten Werten erfolgreich vermietet werden kann.
Bettina Dittrich ist mit ihrer Firma, Dittrich Real
Estate Advisory, auf die Vermarktung von (auch
schwierigen) Gewerbe-Immobilien spezialisiert
und arbeitet im direkten Auftrag des jeweiligen
Eigentiimers. ,Wichtig ist es, zuzuhoren, und
die potenziellen Mieter individuell zu betreuen®,
so die Immobilienokonomin.

Kooperativ und flexibel

Als sie im letzten Jahr mit der Vermietung der
insgesamt 10 Etagen begann, war nur eine
Etage vergeben. Bereits zu Beginn ihres Auftra-
ges setzte sich Bettina Dittrich mit dem Immo-
bilienservice der Neusser Wirtschaftsforderung
in Verbindung. Gemeinsam wurden im Geb&dude
mogliche Vermietungskonzepte besprochen.
Aus diesem fruchtbaren Treffen resultierte unter
anderem das Konzept, in der dritten Etage der
Immobilie Einzelbiiros anzubieten. Das setzt
natiirlich auch eine Kooperationsbereitschaft
des Eigentlimers voraus. Diese ist in der Hellers-
bergstraie 14 gliicklicherweise gegeben.

Es ist der besondere Ser-
vice, der kompetente,
vertrauensvolle Umgang
mit Bettina Dittrich, der
zum Beispiel Steuerbe-
raterin Nadine Abraham,
Geschaftsfiihrerin der
Kéber Rheinland Steu-
erberatungsgesellschaft
mbH, mafigeblich moti-
viert hat, 250 gm Biiro-
flache in der Hellersberg-
straBe 14 anzumieten.
Aufmerksam  geworden
durch den Makler Jones
Lang LaSalle, war Bettina
Dittrich direkt bei der
ersten Besichtigung in
der Hellersbergstrafie als
Ansprechpartnerin  vor
Ort. Sie machte auf die
Vorteile des Objektes auf-
merksam, das angefan-

gen bei der geschickten
Aufteilung in Doppel- und
Einzelbiiros inkl. einsatz-
bereiter Sozialrdume und
Glasfaserkabelanschluss
bis hin zur Tiefgarage und
diversen AuBenstellplat-
zen keine Wiinsche offen
lasst. ,Frau Dittrich zeigte sich unkompliziert
und offen und ist ganz auf unsere Bediirfnisse
eingegangen. So hatten wir von Anfang an gro-
Bes Vertrauen in dieses Projekt.“ Die Option
auf Erweiterung der heute 250 gm Flache auf
derselben insgesamt 540 gm grofen Etage,

auf der Hellersbergstrafie

Erinnert an Gebdude in Dubai, die optisch und technisch ausgereifte Inmobilie

die faire Miete, das starke Engagement und die
hohe Flexibilitédt, die sich direkt bei der ersten
Anfrage zeigte, waren die ausschlaggebenden
Aspekte fiir die Entscheidung, ein zundchst auf
10 Jahre festgelegtes Mietverhdltnis einzuge-
hen. Giinstigere Mietpreise (5,90 €/m? kalt) als
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in Dusseldorf und die hervorragende Infrastruk-
tur (Autobahn, OPNV) bestirkten die gebiirtige
Neusserin in der Wahl des Standorts.

Bereits vor dem Start der Steuerkanzlei stellte
Bettina Dittrich unter Beweis, dass den schénen
Worten auch zugesagte Taten folgen. So konnte
Nadine Abraham schon vor dem offiziellen Miet-
beginn die neuen Rdumlichkeiten gestalten.
Die Renovierungsarbeiten sind abgeschlossen
und der neue Bodenbelag liegt, sodass am
1. Juli 2013 begonnen werden kann. Auch unge-
woéhnlichen Anforderungen gegeniiber zeigen
sich Verwalterin und Eigentiimer aufgeschlos-
sen und gewachsen. Nadine Abraham: ,Unser
zweiter Geschaftsfiihrer, Johann Kdber, fahrt ein
Elektroauto. Die Idee, eine Ladestation in der
Tiefgarage aufzustellen, stief3 sofort auf Zustim-
mung.“

Ein solches Engagement macht es auch dem
Immobilienservice der Neusser Wirtschaftsfor-
derung leicht, bei der Akquise neuer Interessen-
ten tatkréaftig mitzuwirken. So konnte in diesem
Jahr mit Swisslife Select ein weiterer Mieter fiir
das Objekt gewonnen werden:

Ansprechende Rdume, beste Ausstattung

Roland Franz,

Swisslife Select

»Mit unserem Unternehmen
Swisslife Select (Hauptsitz:
Hannover) sind wir auf Finanz-
dienstleistungen spezialisiert.
Um zu expandieren, Kunden
im Rheinland zu gewinnen
und zu betreuen, haben wir
mehrere Standorte in Neuss
zusammengezogen. Wir haben
uns diverse Immobilien ange-
schaut, u. a. in Diisseldorf, wo
die Preise aber deutlich hoher
liegen als in Neuss. Nach
einigen wenig (iberzeugenden Erfahrungen
mit diversen Maklern wurden wir schliefSlich
von Herrn Schmitz von der Wirtschaftsfor-
derung der Stadt Neuss betreut. Er hat nicht
nur mich und unser Team umfassend bera-
ten und vor Ort begleitet; er hat uns auch viel
iiber den Standort Neuss, die Wirtschaft und
die Umgebung erzdhlt. Sein Engagement hat
wesentlich zur Entscheidung beigetragen,
uns in Neuss im Hammfeld anzusiedeln. In der
Hellersbergstrafie 14 fiihlt sich unser zurzeit
10-kopfiges Team sehr wohl. Die Infrastruktur
rund um Neuss ist perfekt. Und das Gebdude
selbst? Es ist schon rein duflerlich beein-
druckend. Zudem
bietet es glinstige
Mietkonditionen,
eine  fiir  unsere
Bediirfnisse bestens
passende  Flichen-
aufteilung und Op-
tionen zur Erweite-
rung der heute ange-
mieteten 250 gm.“

Genief3t schon jetzt die beeindruckende Aussicht von der 8. Etage,
Nadine Abraham

Auch das Konzept der Einzelbiirovermietung
geht in der Hellersbergstrafie 14 auf. Die Nach-
frage nach kleineren Einheiten wdchst. Fast
alle Einzelbiiros hat Bettina Dittrich schon ver-
mietet: ,,Hier haben wir alle Kundengruppen,
von Startups bis zu gréfleren Unternehmen,
die in Neuss ihre erste Niederlassung eroffnen.
Besonders zu erwdhnen ist die Expansion einer
unserer Mieter, die NAS conception GmbH, die
im Mérz letzten Jahres mit zwei Biiros begann
und jetzt drei weitere Biiros hinzumietet.“

Mit der
Geb&udes konnte auch der Verband der Vereine

gelungenen Wiederbelebung des

der Creditreform wieder als Mieter im Objekt
gewonnen werden. Der VVC hat sich mittler-
weile fiir einen langfristigen Verbleib am Stand-
ort Hammfeld ausgesprochen. Mit der Firma
Borregaard, Deutschland GmbH, die noch in
diesem Jahr ihr Verkaufsbiiro von Diisseldorf
nach Neuss verlegen wird, steht der nadchste
Mieter bereits in den Startlochern. Aktuell sind
nur noch 4 Etagen und einige wenige Einzelbii-
ros frei. Es herrscht geschaftiges Leben im Haus.

Kontakt: Bettina Dittrich MRICS
Real Estate Advisory

Tel.: 02151/8207923
dittrich@dittrich-real-estate.de
www.dittrich-real-estate.de
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Immobilien-Service

Moderne Biiroeinheit mit 136 gm

I{'sg::;as(t:zt(teun mit Bussardweg 3 Buroflache: 263 gm 2.357,00 Euro

oP 9 41468 Neuss Hallenflache: 136 qm zzgl. NK und MwSt.
Videokonferenzraum
Topzustand

GroRes L-férmiges Blrogebaude
in Sichtweite zur Bundesstralle 9

Im Taubental 6
41468 Neuss

Biroflache: ca. 2.600 gm

7,50 Euro/gm
zzgl. NK und MwsSt.

Sehr gepflegte Buroetage in der
Nahe des Amtsgerichts

Drususallee 44
41460 Neuss

Biroflache: 125 gm

6,00 Euro/gm
zzgl. NK und MwsSt.

Moderne klimatisierte Buroflache
(ca. 265 gm)
in zentraler Lage

Hammer Landstr. 1a
41460 Neuss

Buroflache: ca. 265 gm

8,00 Euro/gm
zzgl. NK und MwsSt.

Helles, freundliches Buro
(135 gm) im Neusser Suden

Mainstr. 75-85
41469 Neuss

Biroflache: ca. 135 gm
hier sind auch kleinere Biroflachen
anmietbar

7,90 Euro/gm
zzgl. NK und MwsSt.

Produktions-/Lagerhalle mit Buros
und Sozialrdumen zentral im
Gewerbegebiet Bonner Stralle

Sperberweg 9
41468 Neuss

Buroflache: ca. 70 gm
Halle: ca. 530 gm
Grundsttick: ca. 1.600 gm

3.750,00 Euro
zzgl. NK und MwsSt.

Repréasentative Burordume
mit flexibler Gestaltung in
Erfolgsgewerbegebiet

Welserstr. 1
41468 Neuss

Buroflachen: ca. 1.183 gm
teilbar ab ca. 160 gm

6,00 Euro/gm
zzgl. NK und MwsSt.

Innenstadt-Ladenlokal in spezieller
Lage

Brandgasse 5
41460 Neuss

Verkaufsflache: ca. 201 gm

2.010 Euro
zzgl. NK und MwsSt.

Ladenlokal mit ca. 150 gm
in exponierter Lage nahe Neuss
Hauptbahnhof

Further Str. 11
41462 Neuss

Verkaufsflache: ca. 125 gm

1.300 Euro
zzgl. NK und MwsSt.

Gewerbekomplex an der
Stadtgrenze zu Disseldorf mit
Biiro-, Lager-, Produktions- und
Atelierflachen von 20 bis 400 gm

Bockholtstr. 151
41460 Neuss

Bulrordume: ab 18 gm, zusammenhan-
gend bis zu 370 gm (teilbar); Lagerhal-
len: 110 gm, 160 gm, 264 gm, 305 gm,
340 gm; Ateliers: 60 gm, 70 gm, 90 gm;
Produktionshalle: 94 gm plus Zwischen-
biihne von ca. 20 gm

Biiro: 4,20 Euro/gm
Lager: 2,80 Euro/gm bis
3,50 Euro/gm
Produktion: 4,00 Euro/gm
zzgl. NK und MwsSt.

Ansprechpartner: Immobilienservice der Wirtschaftsférderung « Unser Service ist kostenlos!




Das Partner-Projekt der Johanniter-Unfall-Hilfe
Tue Gutes und profitiere davon
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Aus Liebe zum Leben

Vorausschauend wirtschaften, fair mit Mitarbeitern und Partnern umgehen, Verantwortung fiir Gesell-
schaft ibernehmen, das sind die Grundpfeiler von Corporate Social Responsibility (CSR).

Das Projekt ,,Gemeinsames Soziales Verantwortungsbewusst-
sein eroffnet kleinen und mittelstaindischen Unternehmen
und Freiberuflern neue Wege fiir das soziale Engagement.
Kundenbefragungen und Marktforschungen bestatigen, dass
unternehmerischer und sozialer Erfolg zusammenhéangt und
nach aufen hin positiv bewertet wird.

Unsere Zusammenarbeit eréffnet lhrem Unternehmen - ge-

zielt eingesetzt — mehrfachen Nutzen:

* Bekanntmachung Ihrer Unterstiitzung fiir die Johanniter in
NRW bei unserem Forderer- und Freundeskreis mit nahezu
600 000 Menschen.

¢ Soziales und gemeinniitziges Engagement fiir Unternehmen
ist zukunftsweisend.

¢ Sie erhalten unser Partnerlogo und kénnen zeigen, dass sich
Thr Unternehmen gesellschaftlich engagiert.

e Imagegewinn in der Offentlichkeit und Differenzierung zum
Wettbewerb.

Uber 1 170 Unternehmen sind bereits Partner im Projekt ,Ge-
meinsames Soziales Verantwortungsbewusstsein® fiir kleine
und mittelstandische Unternehmen.

Machen auch Sie mit fiir Ihre Mitarbeiter, Ihr Unternehmen
und fir die Gesellschaft.

Werden Sie Partner der Johanniter

Erfolgreiche Unternehmen und eine starke Hilfsorganisation wie
die Johanniter sind dabei ideale Partner, um gemeinsam viel Gutes
in Ihrer Region zu bewirken. Unsere Projektleiter beraten Sie hierzu
gerne ausfihrlich.

Weitere Informationen
Servicerufnummer 0231 13581300
info.nrw@johanniter.de

} www.johanniter-firmenmitgliedschaften.de

Unsere Dienste sind vielseitig:

® Erste-Hilfe-Ausbildung
¢ Jugend und Ehrenamt

® Hausnotruf
® Meniiservice

Mehr Informationen unter:

(02131 7148-00
info.niederrhein@johanniter.de
www.johanniter.de/niederrhein

ie Johanniter am Niederrhein: Immer fir Sie da!

* Kindertageseinrichtungen
¢ Blut- und Organtransporte

li www.facebook.com/johanniter.rv.niederrhein

® Fahrdienst fiir Menschen mit Behinderung

DIE
JOHANNITER

Aus Liebe zum Leben
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Mobel Hoffner —
gut fiir Stadt und Region

Kurt Krieger will das neue Mébelhaus schon vor Weihnachten 2014 erdffnen.

Rund 600 Menschen sollen im Mébelhaus Hoffner einen Arbeitsplatz finden

er Berliner Investor Kurt Krieger konnte
D in Neuss den Wettbewerb um eine be-
gehrte Flache fiir sich entscheiden. Eine
politische Mehrheit gab in der vergangenen
Ratssitzung griines Licht fiir die Entwicklung
von Mébel Hoffner (Eigentiimer: Kurt Krieger).
Auf einem Areal von ca. 80.000 gm — davon ge-
horen 64.000 gm der Stadt Neuss — soll bereits
vor Weihnachten 2014 die Er6ffnung des Mobel-
hauses gefeiert werden.

Die zeitlichen Planungen von Kurt Krieger und
Edda Metz, die als Geschaftsfiihrerin die Umset-
zung des Vorhabens steuert, sind duflerst
anspruchsvoll. Blirgermeister Herbert Napp ist
sich aber der Leistungsfahigkeit der Verwal-
tung sicher; das bestdtigen Erfahrungen mit

den GrofB3projekten Fiege (ca. 160.000 gm) und
Pierburg (ca. 85.000 gm). Hier konnten die Zeit-
pldne, die der Investor vorgegeben hatte, exakt
eingehalten werden.

Die Flachen im Gewerbegebiet Hammfeld Il
gegeniiber dem Rheinpark-Center wurden in
einer Zeit ausgewiesen, in der die Stadtplanung
von einer weiteren intensiven Biiromarkt-Ent-
wicklung ausging. Diese Prognosen und Annah-
men erwiesen sich aber besonders nach der
sogenannten Internet-Blase zur Jahrhundert-
wende als nicht mehr zukunftsfahig; der Trend
in der Entwicklung neuer Biiroimmobilien war
riickldufig. Die Stadt lies im Jahr 2011 den Neus-
ser Biiromarkt untersuchen. Auf Basis umfas-
sender Gesprache mit Experten (Eigentlimer,

Projektentwickler und Makler) kamen die Ver-
antwortlichen zu dem Schluss, tiber eine andere
Nutzung der Flachen zu beraten. Zur gleichen
Zeit ging die Mobelbranche auf Expansionskurs;
so kam eins zum anderen, und der Erfolg stellte
sich mit der aktuellen Konzeption schnell ein.
Hoffner plant die Schaffung von 600 neuen
Arbeitsplatzen — eine beeindruckende Zahl und
ein damit verbundenes Engagement, das vor
dem Hintergrund der knappen ,,Ressource Zeit“
friih gestiitzt und begleitet werden will. Hier bie-
tet sich die Zusammenarbeit mit der Agentur fiir
Arbeit an.

Peter Lippsmeier, Geschiftsstellenleiter Neuss
der Arbeitsagentur Ménchengladbach:

,» Wir begriiien diese Neuansiedlung, da sie eine
grofie Chance auf Arbeits- und Ausbildungs-
pldtze im Rhein-Kreis Neuss bietet. Wir als
Arbeitsagentur haben mit den Wirtschaftsforde-
rungen des Kreises und der Stddte Absprachen
treffen kdnnen, dass wir bei Neuansiedlungen
direkt mit einbezogen werden und helfen, das
passende Personal zu finden. Unser Arbeit-
geber-Service betreut dabei das Unterneh-
men, nimmt die Stellenprofile auf und schligt
geeignete Kandidatinnen und Kandidaten aus
der Region fiir die offenen Stellen vor. Wir hof-
fen, dass auch von dieser Ansiedlung Arbeit
suchende und arbeitslose Menschen profitieren
und so wieder eine feste Arbeitsstelle erhalten.
Und wir freuen uns natiirlich auf die gute Zusam-
menarbeit mit Mobelhaus Krieger — zum Wohle
unserer Region.“
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Derzeit laufen alle Planungsprozesse auf Hoch-
touren. ,,Wir arbeiten mit maximaler Geschwin-
digkeit", betont Planungsdezernent Christoph
Hélters, der im Rathaus die Arbeit der kurzfristig
zusammengestellten ,,Task Force“ Hammfeld Il
koordiniert. Drei Themen stehen ganz oben auf
der To-Do-Liste: Bauleitplanung zur Bebauungs-
plandnderung, Biirgerinformation und Einbin-
dung des Gestaltungsbeirates. Letzterer wird
sich mit dem Entwurf des Investors beschaftigen
und festlegen, ob ein Architektenwettbewerb
notig ist. Im Zusammenhang mit den Planungen
ist auch die Wirkungsanalyse zu sehen, die im
Auftrag der Stadt von einem externen Gutach-
terbiiro erarbeitet wird.

Frank Wolters, Amtsleiter der Wirtschaftsforde- oo oo
Mobel Hoffner

rung der Stadt Neuss: ,,Ein Mobelhaus in dieser
Qualitdt wird zum ,Zugpferd fiir die Stadt und Hoffner betreibt deutschlandweit 14 Mo-

die Region, was dann letztlich auch der Innen- belhduser, davon bislang nur eines in NRW
stadt und den umliegenden Nebenzentren zugu- (Rosrath, siidostlich von Koln). Zur Krie-
tekommt. Wesentlich ist, daés wir mit der Krie- ger-Unternehmensgruppe gehéren weite-
ger-Unternehmensgruppe die Chance haben, re Mébelmarkte. Die Gruppe beschiftigt
das Hammfeld Il mafigeblich zu entwickeln und deutschlandweit 8000 Mitarbeiter.

nach vorne zu bringen. Davon profitiert die Mébel Héffner geht aus einer Tischlerei
ganze Stadt, mit ihr die Menschen, die hier woh- hervor, die von Wilhelm Krieger 1910 in Ber-
nen, arbeiten und einkaufen. lin gegriindet wurde. 1967 kaufte Kurt Krie-

ger die Namensrechte der 1874 gegriinde-
ten Berliner Firma Hoffner und entwickelte
sie weiter. Gefiihrt wird das Familienunter-
nehmen heute von Sonja Krieger.

Tolle Stimmung beim
Neusser Sommernachtslauf

Die Bedingungen waren hervorragend, Wet-
ter und Stimmung bestens. Beim diesjdhrigen
Neusser Sommernachtslauf zog es rund 4.200
Aktive und mehr als 20.000 Zuschauer in die
Neusser Innenstadt. Rekordwerte — und jede
Menge Spaf fiir Sportler aller Altersgruppen
und Leistungsstufen.

Den hatten ganz besonders die Teilnehmer an
der 4 x 1 Meile Team-Staffel, an der wieder viele

Firmengruppen teilnahmen. Auch das
Amt fiir Wirtschaftsforderung der Stadt
Neuss stellte sich der sportlichen Her-
ausforderung. Amtsleiter Frank Wolters
spurtete im Team mit Dr. J6rg Geerlings,
Marc Hillen und Michael Karrenberg
tiber Neusser Asphalt. Die Vier wurden
am Ende mit Platz g belohnt.

Frank Wolters und seine Team-Kollegen Marc Hillen,

Dr. Jorg Geerlings und Michael Karrenberg (v.l.n.r,)

Termine

11.7.2013 CHECK IN - Berufswelt 2013, Tag der offenen Tiir in Liebe Leser/innen der ,,Gewerbe-Post*,

Neusser Unternehmen es gibt etwas in und um Neuss, das Sie stort? Sie haben ein Anliegen,
23.7.2013 Infoabend fiir Existenzgriinder, Ratssaal Verbesserungsvorschldage? Dann senden Sie uns lhre Frage/Meinung
12.9.2013 Griinderinnen-Treff, Rathaus, Weitz-Zimmer bitte per Mail. Wir kiimmern uns um lhr Anliegen! In der nachsten
17.9.2013 Mittelstandsforum, Sparkassenforum, Michaelstraf3e 65 »Gewerbe-Post“ werden wir lhre Fragen auszugsweise verdffentlichen
20.-22.9.2013 Existenzgriinder-Seminar, Rathaus, Weitz-Zimmer und beantworten.

wirtschaftsfoerderung@stadt.neuss.de, Stichwort ,,Nachgefragt*
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Wertsteigerung durch
»glanzenden* Service

Professionelle Fahrzeugaufbereitung fiir Privat und Gewerbe.

Das professionelle Service-Team von Winkels

s ist flott das Team vom Service-Center

Winkels und dabei ausgesprochen quali-

tdtsbewusst. Denn in der Regel geht der
Service weit tiber die ,,Autowdsche“ hinaus und
erfordert ein entsprechend grofes Know-how.
Nutzten zu Beginn der Unternehmensgriindung
rund 90% private Kunden die Angebote, so be-
ziehen sich die 90% heute auf Firmenkunden.
Dasliegtvorallemdaran, dass Unternehmenihre
Leasingwagen regelméfiig bei der Firma Winkels
pflegen lassen. Der zuverldssige Service hat
sich herumgesprochen. Winkels gewinnt neue

|

Starke Gebrauchsspuren an der Kunststoff-
Seitenverkleidung innen...

Kunden mittlerweile weniger
tiber Werbung als vielmehr
tiber Empfehlungen. Ein ent-
scheidender Wetthewerbs-
vorteil, der Firmen wert-
volle Zeit spart, ist der Hol-
und Bringservice. Daraus
resultiert auch, dass sich
der Kundenstamm weit {iber
Neuss hinaus erstreckt.

Wie alles begann:

Vor 27 Jahren {bernahm
der gelernte Automechani-
ker Georg Winkels in Dis-
seldorf eine Tankstelle mit
angeschlossener Werkstatt.
Schon bald entwickelte sich die Idee, den
Service der professionellen Fahrzeugaufberei-
tung als Schwerpunkt aufzubauen. Der Inhaber
bildete sich bestdndig weiter, so dass zu der
Autopolitur und Versiegelung spezielle Fertig-
keiten in der Behandlung von Autolacken hinzu-
kamen. Heute werden Kratzer aus dem Lack mit
hochwertigen Produkten namhafter Hersteller
wie 3M, Wuerth, Wintgens System Car Care —
Diamond Brite, Liquid Glass, Swizoil, Meguiar's
herausgeschliffen und versiegelt. Fiir die Bear-
beitung von 10 cm langen Kratzern benétigen die

...dieselbe Verkleidung nach einer Intensiv-

Reinigung

GEWERBE-POST
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... instandgesetzt mit ,,Smart-Repair

Leder-Sitzfldche: linke Hdlfte unbehandelt —
rechte Hdlfte in 3 Arbeitsgdngen gereinigt
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Parkschdden an der Tiir werden entfernt...

geschulten Mitarbeiter rund zwei Stunden.
Sollte der Schaden nicht mit Schleifen und
Polieren zu beheben sein, so wird neben der
»Smart-Repair-Methode* modernste Technik
eingesetzt. Seit 14 Jahren ist die Firma Winkels
in Neuss ansdssig. 2007 wurde die Waschstrafie
unter Qualitdts- und Umweltaspekten optimiert.
Alle verwendeten Materialien sind zertifizierte
umweltvertrdgliche Markenprodukte. Heute
setzt das Team sein Know-how vor allem fiir
die Aufbereitung von Leasingriicklaufern ein.
Die Autolacke werden mit der ,,Smart-Repair-
Methode“ behandelt; so lassen sich z.B. Beulen

P

Links sieht man das stark beanspruchte Lackbild einer
Autotiir

...ohne den Lack zu beschddigen

ausdriicken, ohne diese neu lackieren zu
miissen. Zum Angebot gehoren auch die Brand-
fleckenbeseitigung und die Lederinstand-
setzung, bei der das Leder je nach Bedarf
neu strukturiert und/oder eingefarbt wird.
Geschéftsfiihrer Georg Winkels: ,Die Repa-
raturmethoden werden von der Versicherung
anerkannt, so schont der Kunde Auto und
Geldbeutel.“ Ergdnzend bietet Winkels einen
Reifenservice mit Einlagerung an sowie Glasre-
paraturen und TUV-Vorfiihrungen. Spezialisierte
Dienstleistungen eines engagierten Teams, dem
eine zunehmende Zahl an Kunden vertraut.

...derselbe Innenraum nach einer Intensiv-Reinigung

Rechts das Ergebnis nach der Behandlung von
fiinf aufeinander abgestimmten Arbeitsschritten

Das Ergebnis nach der ,,Smart-Repair-Behandlung“

Fahrzeugaufbereitung: Die professionelle
Vorbereitung der Leasingriickgabe bzw. des
Verkaufs senkt erheblich die Kosten bei der
Riickgabe des Fahrzeugs an den Leasing-
geber, bzw. steigert deutlich den Wert des
Autos und erhoht somit den Erlos beim Ver-
kauf; das ist fiir Gewerbetreibende sowie
Privatpersonen gleichermafien interessant!
Der vorbeugende Schutzeffekt ist ein wei-
teres Plus. Wenn Lack und Felgen gldnzen,
kann Schmutz schlechter anhaften, das Auto
bleibt langer schon und bietet eine geringere
Angriffsflache fiir Salz und Rost.

Smart-Repair: Unter diesem Begriff versteht
man kostengiinstige Reparaturmethoden zur
Beseitigung von Kleinschdden. So lassen sich
2.B. Dellen (Zug- oder Driicktechnik) im Blech,
Risse oderBrandlocherin Sitzbeziigen, Locher
im Armaturenbrett oder kleine Lackkratzer
(Spot-Repair) entfernen. Der Begriff ,,Smart-
Repair” leitet sich vom englischen Small to
Medium Area Repair Technic ab.

Portfolio:

¢ Hol- und Bringservice

o Aufbereitung fiir Leasingriickgabe | Verkauf
e AufRen- und Innenreinigung

¢ Fuhrparkmanagement

o TOV-Vorfithrung/AU

¢ Unfallschadenbeseitungen | Lackierungen
e Beseitigung von Beulen und Dellen

® Smart Repair

o Lackkratzer schleifen und polieren

e Glasbruch | Windschutzscheibenersatz

e Reifenservice und Einlagerung

e Sachverstandigengutachten

Fahrzeugaufbereitung Winkels
Sperberweg 5, 41468 Neuss
Tel. 02131/930 503
info@winkels-autowaesche.de
www.winkels-autowaesche.de
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Serie — Neusser Gewerbegebiete

Neuss-West/Holz

Aufbruch aus bewdhrter Tradition.

nvestitionswillige Unternehmenziehtes nach

Neuss. Doch groBe zusammenhdngende Ge-

werbe-Fldchen sind rar. In Neuss-Holzheim
bieten sich im Anschluss an das bestehende
Gewerbegebiet rund 30 Hektar Flache zur ge-
werblichen und industriellen Nutzung an. Die
Vorzeichen stehen auf Griin, doch das offizielle
Verfahren benétigt seine Zeit.

Hintergrund: In den vergangenen Jahrzehnten
fiihrte die grundsatzlich positive wirtschaft-
liche Entwicklung der Stadt zu einer hohen
Nachfrage und damit stetigen Verknappung der
ausgewiesenen Gewerbe- und Industrieflachen.
Das machte es erforderlich, alle im Flachennut-
zungsplan dargestellten gewerblichen Flachen-
reserven dahingehend zu tiberpriifen, inwieweit
sie den aktuellen und kiinftigen Anforderungen
der Wirtschaft entsprechen. Bereits 2010 wurde

geplante
Erweiterung

zu diesem Zweck das ,Gewerbe-
flachen-Gutachten Neuss*“ erstellt.
Die Stadt folgt der Empfehlung des
Gutachters, Reserve-Flachenpo-
tenziale im Rahmen eines Gewer-
beflaichenmanagements an Stand-
orten neu darzustellen, auf denen
eine bestimmungsgemafe und kon-
fliktfreie gewerbliche Nutzung ver-
wirklicht werden kann. Die Verant-
wortlichen sprachen sich fiir die Neu-
darstellung eines Gewerbegebietes in
Neuss-Holzheim aus. Welche weiteren
Verfahrensschritte  sind  erforder-
lich, um die Erweiterung in Holzheim
zu realisieren? Planungsdezernent
Christoph Hélters: ,,Das zukiinftige
Gewerbegebiet ist derzeit noch nicht
planerisch gesichert. Es muss auf der

Das Gewerbegebiet und die rund 30 Hektar grof3e Erweiterungs-Fliche im Vordergrund

e
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HOLZHEIM

regionalplanerischen
Ebene in den Regional-
plan und auf der kom-
munalen Ebene in den
Flachennutzungsplan
aufgenommen werden.
Danach ist ein Bebau-
ungsplan aufzustellen,
der die Nutzung und
Bebauung im neuen
Gewerbegebiet regelt.”
Der Rat der Stadt
Neuss beauftragte
im Dezember 2011
die Verwaltung, eine
Anderung des aktuel-
len Regionalplanes zu
beantragen, damit das
neue Gewerbegebiet
dort beriicksichtigt und
gesichert wird. Dieses
Verfahren ist bereits
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weit vorangeschritten, sodass mit einem posi-
tiven Abschluss im Sommer 2013 gerechnet
werden kann. Ebenfalls im Sommer 2013 will
die Stadt Neuss die hierauf aufbauende Ande-
rung des Flachennutzungsplanes einleiten.
Aufgrund der hohen Prioritdt gewerblicher Fla-
chenentwicklung steht fiir den Herbst 2013 der
Bebauungsplan auf der Agenda. ,,Sobald beide
Planungsverfahren beendet sind, kénnen die
ErschlieBungsmafinahmen konkretisiert und
umgesetzt werden®, erklart Christoph Holters.

Neben Unternehmen, die neu in Neuss ansie-
deln wollen, gibt es etablierte Firmen, die
Gewerbeflachen suchen, um sich zu vergréfiern.
Das betrifft auch die Leusch GmbH Industriear-
maturen, die am Standort Ziegeleistraf3e derzeit
rund 8o Mitarbeiter beschéftigt. Geschafts-
fiihrer Thomas Leusch: ,Eine Erweiterung des
Industriegebietes Holzheim bietet der Leusch
GmbH die Moglichkeit zur Expansion und zur
Standortsicherung.

Der Nachfragedruck ist groB. Ab wann kénn-
ten die ersten Grundstiicke vermarktet/bebaut
werden? Christoph Holters: ,Fiir die beiden
Planungsverfahren ist tiblicherweise wegen der
Abstimmungserfordernisse mit der Bezirksre-
gierung eine Gesamtlaufzeit von 15 Monaten
zu veranschlagen. Mit dem Abschluss der Pla-
nungsverfahren ist dann im Winter 2014 zu rech-
nen. Mit der ErschlieBung konnte darauf aufbau-
end in der zweiten Jahreshilfte 2015 begonnen
werden. Erst dann ist eine Bebauung méglich.“

Die im heutigen, traditionellen Gewerbege-
biet Neuss-West/Holzheim ansdssigen Firmen
duflern sich durchweg positiv zu einer geplan-
ten Erweiterung oder fordern diese sogar aktiv.
Den Standort beurteilen alle Befragten als opti-

Fragen an

Dr. Dieter Porschen

Hauptgeschéftsfiihrer der Industrie- und
Handelskammer (IHK) Mittlerer Niederrhein

Redaktion GP: Wie beurteilen Sie die Ent-
wicklung der Gewerbegebiete am Standort
Neuss im regionalen Vergleich?

Dr. Porschen: Die Stadt Neuss hat in der
Vergangenheit eine vorausschauende Ge-
werbefldchenpolitik betrieben. So konnte
sie Flachenangebote fiir unterschiedliche
Unternehmenstypen zur Verfiigung stellen.
Mit dieser Gewerbefldachenpolitik war es der
Stadt Neuss méglich, die Uberschwappeffek-
te aus Dusseldorf aufzugreifen. Nun gilt es,
fur die kommenden Jahre geriistet zu sein.
Im Gewerbeflachengutachten Neuss 2011,
das wir gemeinsam mit der Stadt vorgestellt
haben, wird ein Flachendefizit von bis zu
30 Hektar bis zum Jahr 2025 festgestellt. Die

mal. Besonders loben sie die hervorragende
Verkehrsanbindung und die hohe Qualitat der
Mitarbeiter. Ganz wichtig sind auch ,,Softskills“

Gewerbefldachen im neuen Flachennutzungs-
plan an der richtigen Stelle in der entspre-
chend notwendigen Gebietskategorie zur
Verfiigung zu stellen, das ist sicherlich auch
das Ziel der Stadt Neuss.

Redaktion GP: Das Gewerbegebiet Neuss-
West/Holzheim wird erweitert. Welche Fakto-
ren machen diesen Standort fiir interessier-
te Unternehmen aus lhrer Sicht besonders
attraktiv?

Dr. Porschen: Im Immobiliengeschaft gilt der
alte Grundsatz: Wichtig ist die Lage, die Lage
und die Lage. Gerade das Gewerbegebiet
Neuss-West/Holzheim greift diesen Aspekt
auf. Die Ansiedlungen der vergangenen Jah-
re im Neusser Siiden (DHL-Verteilzentrum,
MAN, Group 7, Fiege, Disseldorfer Kiihl-
haus...) beweisen, dass eine hohe Nachfrage
an Autobahn nahen Gewerbeflachen besteht.
Nicht nur die Warentransporte, die aus den
belgischen und den hollandischen Hafen in
unsere Region flieBen, sondern auch der zu-
nehmende Onlinehandel fiihren zu einem er-
hohten Bedarf an Logistikflachen. In Neuss-
Holzheim ist zudem der notwendige Abstand
zu schiitzenswerten Nutzungen gewdhrleis-
tet. Auch bietet die Flache mit einer Grofe
von 30 Hektar die Méglichkeit, auf flexible
Grundstiickswiinsche einzugehen. Nicht zu-
letzt ist die hervorragende Anbindung an das
iberregionale Stralennetz iber die BAB A 46
zu nennen. Erreichbarkeit ist heute einer der
wichtigsten Faktoren fiir Unternehmen bei
ihrer Standortwahl.

wie die gute Verbindung von Arbeiten und Woh-
nen, das lebenswerte Umfeld und der freundli-
che nachbarschaftliche Umgang miteinander.
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Statements

Stimmen aus dem Gewerbegebiet Neuss-West / Holzheim

Heinz-Willi Piolot,

Piolot u. Sohn GmbH:

Unser Unternehmen wurde vor 42 Jahren
, , in Holzheim gegriindet, allerdings nicht

direkt im Gewerbegebiet. Am Stand-
ort auf dem Réckrather Weg sind wir nun seit
14 Jahren. Besonders schétzen wir die optimale
Verbindung von Wohnen und Arbeiten. Das Gros
der Menschen, die in den Firmen beschéftigt
sind, wohnt auch in Holzheim. Denn hier lebt
es sich sehr gut, in einer freundlichen Nachbar-
schaft und mit einem ausgepragten Vereinsle-
ben. Zudem ist die Anbindung durch den OPNV
optimal, wovon auch neue Firmen profitieren
werden. Die Erweiterung des Gewerbegebietes
begriie ich, denn sie schafft neue Arbeitsplatze
und Einnahmen fiir die Stadt.

Achim Gehlen,

Lewandowsky e. K.:

Seit 2008 sind wir mit unserem Unter-
, , nehmen fiir sanitdre Anlagen und Hei-

zungen in Neuss-Holzheim auf der Kie-
selstrale tatig. Positiv hervorzuheben ist an
diesem Standort die gute Infrastruktur, speziell
der schnelle Weg tiber die Autobahn in alle Rich-
tungen. So sind wir, wenn es wirklich akut wird,
innerhalb kiirzester Zeit bei unseren Kunden vor
Ort. Besonders im Fall eines Rohrbruchs sind
die Betroffenen dafiir sehr dankbar. Wir schat-
zen am Gewerbegebiet Neuss-West/Holzheim
auch die gute Nachbarschaft, ein Small-Talk mit
den anderen Betrieben ist immer freundlich und
angenehm.

Dirk Niemann,

Niemann GmbH:

Als Lieferant fiir Frischeartikel, Tief-
, , kiihl- und Trockenware sind fiir uns eine

moglichst zentrale Lage bezogen auf
unsere Kunden sowie die unmittelbare Nahe zur
Autobahn sehr wichtig. Hier in Holzheim gibt es
unser Unternehmen seit 1968, zundchst auf dem

Niemann GmbH: ,,Frische-Transporte* aus Holzheim

Rockrather Weg, seit Mai 2004 auf der Ziegelei-
strafie. Was wir an diesem Standort schatzen?
Die Uberschaubarkeit, eine gute Verbindung
von Arbeiten und Wohnen, die vergleichbar
giinstigen Preise/Mieten sowie ein ausreichen-
des Angebot an qualifizierten Mitarbeitern.
Wir sehen der Erweiterung positiv entgegen,
weil sie dazu beitragen wird, das Umfeld noch
attraktiver zu gestalten und die eh schon gute
Infrastruktur zu optimieren.

Hubertus Didam,

MonsterSlush™:
MonsterSlush™, seit 1998 am Markt,
, , liefert von Holzheim sowie vom Produk-
tionsstandort Langenfeld Eismaschinen,
Getrankegrundstoffe und Verpackungen nach
ganz Deutschland und in viele Lander Euro-
pas. Von daher ist die schnelle Erreichbarkeit
der Autobahnen fiir uns von groem Vorteil.
MonsterSlush™ st einer der gréften Anbie-
ter von halbgeeisten Limonaden in Europa und
bekannt u.a. durch Kultserien im Fernsehen.
Am Standort Neuss sind wir seit 2001, erst in
Weissenberg, dann ab 2004 im Gewerbegebiet
Kreitzweg. Sehr gut ist die Nachbarschaft mit
anderen Unternehmen, eventuelle Probleme
werden freundschaftlich ausgeraumt.
Eine Erweiterung am Standort Holzheim, die
schon friiher einmal angedacht war, konnte sei-
tens der Stadt nicht realisiert werden.

Monsterslush, Europa weit bekannt und beliebt
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Schon gewusst?

...DASS die Niemann GmbH rund 3.000 Arti-
kel in ihrem Sortiment fiihrt, {iberwiegend
Frischeartikel sowie Tiefkiihl- und Trockenware?
..dass sich lhre Unternehmens-Kantine/lhre
Hotel-Kiiche den zeitaufwandigen Waren-Ein-
kauf sparen und dariiber hinaus von den Erfah-
rungen und Marktanalysen der Niemann GmbH
profitieren kann?

Dass einmal taglich 8 LKW weit tiber die Tore von
Neuss hinaus Kunden beliefern, lag wohl nicht
in der Vorstellungskraft von Johanna und Fred
Niemann, als sie 1968 im heutigen Gewerbe-
Gebiet Neuss-West auf die Idee kamen, Schau-
steller und Imbissbuden mit frischer Ware
(Fleisch, Fisch, Salat) zu versorgen. Auch im Jahr
2013 unterstiitzt die Griinderin Johanna noch
aktiv die zweite Generation des Familienunter-
nehmens, Dirk und Birgit Niemann. Ein Netz an
bewdhrten Lieferanten, modernste Kiihllogistik
und stdndige Kontrollen garantieren den Kun-
den beste Qualitat und Frische. Hierzu gehdren
auch ,frische Ideen®, z.B. bei der Meniiplanung.
,»Mit 21 Mitarbeitern sind wir gro8 genug, um
zuverldssig jeden Auftrag abzuwickeln; aber
dabei noch so ,klein‘, dass wir flexibel und
belastbar auf die individuellen Wiinsche unse-
rer Kunden eingehen konnen“, betont Dirk

|||||
Ll

Von Holzheim aus schnell beim Kunden vor Ort

Niemann. ,,Erst recht, wenn es — wie so oft —
schnell gehen muss.“ Unternehmen (Kantinen),
Hotels, Restaurants, Imbissstuben, Pizzerien
und Coffee Shops etc. nutzen die 24-Stunden-
Bestellmoglichkeit und die Frei-Haus-Lieferung
der Niemann GmbH. Hinzu kommt der wich-

tige Bereich Nonfood, von der Beratung uber
die Standortanalyse bis hin zur Verkaufsforde-
rung, ein Rundum-Service unter dem Motto:
,Wir machen das schon!“
www.niemann-gastro.de

...DASS der deutsche Verbraucher im Schnitt
pro Jahr 8 Liter Speiseeis verzehrt? ...dass
160.000 Eishdrnchen am Tag in der Waffelfabrik
Stirken produziert werden?

1.‘ ;
Zerbrechlich - Fragile

Eiszeit — mit knusprigen Hérnchen

Das Neusser Unternehmen sorgt fiir die perfekte
Ergdnzung zum Speiseeis, mit knusprigen Eis-
hérnchen, die aus reinen Naturprodukten her-
gestellt werden, ohne Verwendung von kiinst-
lichen Zutaten. Der Qualitdtsfiihrer verzichtet
auf genmanipulierte Rohstoffe, Farbstoffe und
chemische Hilfsstoffe. Das macht den siiRen
Genuss erst perfekt. Beliefert werden rund 300
Kunden in ganz Deutschland, Holland, Belgien
und ltalien.

Mit seiner Fokussierung auf hohe Qualitat und
einen individuellen, flexiblen Service ist das
1963 gegriindete Familienunternehmen ein
beliebter Lieferant vor allem fiir handwerklich

arbeitende Eiscafés. Das Angebot umfasst den
gesamten Bedarf eines modernen Eiscafés an
gebackenen Produkten, vom Eishérnchen bis
zur Eisdekoration.

www.stirken.de
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Fachkrafte regional binden

Job-Initiative bringt Unternehmen und potenzielle Mitarbeiter zusammen.

Klaus Zoll (2.v.r.) im angeregten Gesprdch mit einer

Besucherin des Forums, Ingrid Meisenberg (hinten
li.), sowie Benjamin Josephs (Rhein-Kreis Neuss) und
Gertrud Meyer (Stadt Neuss) (Fo: Rhein-Kreis Neuss)

or dem Hintergrund des wachsenden

Fachkrdftemangels gewinnt die Perso-

nalakquise fiir Unternehmen stetig an
Bedeutung. Der Wettbewerb um qualifizierte
Mitarbeiter verscharft sich. Umso wichtiger ist
es, die im Rhein-Kreis Neuss und in der Stadt
Neuss gut ausgebildeten Menschen an die hiesi-
gen Unternehmen zu binden. Attraktive Arbeits-
pldtze, Weiterbildungsmoglichkeiten und beruf-
liche Perspektiven sind entscheidende Kriterien,
die kommuniziert werden wollen. Nicht nur die
Personen die Arbeit suchen oder sich verandern
mochten, bewerben sich. Auch die Firmen sel-
ber ,,werben®“ um gute Mitarbeiter, prasentieren
sich und ihre Stdrken. Offene Stellen mit Bewer-
bern aus der Region zu besetzen — das ist die
Idee der Job-Initiative Rhein-Kreis Neuss, die am
19./20. April 2013 zum dritten Mal stattfand. Im
Autohaus Gottfried Schultz konnten sich Ver-
treter der Unternehmen und interessierte Fach-
kréfte personlich kennenlernen.
,Die Qualitdt der Gesprache war durchweg sehr
hoch“, duflerte sich Klaus Zoll, Business Mana-
ger Micros-Fidelio GmbH zur fiir sein Unterneh-
men zweiten Beteiligung an der Job-Initiative
Rhein-Kreis Neuss. In Zahlen ausgedriickt:
Klaus Zoll und sein Team fiihrten mehr als
60 konstruktive Gesprdche. Ein Drittel davon
miindete in konkrete Bewerbungen, wovon

schlieBlich gut die Halfte in die engere Wahl
kam. Beide vormals offenen Stellen wurden tiber
diesen Weg mittlerweile erfolgreich besetzt.

Mit Persdnlichkeit punkten

36 Aussteller prdsentierten rund 8oo Stellen-
angebote aus mehr als 100 Berufsbildern. Das
Portfolio reichte vom Buchhalter tiber Kaufleute,
Briefzusteller, Elektroinstallateure, Medienge-
stalter, Ingenieure, Fachkréfte fiir Lagerlogis-
tik, Staplerfahrer und IT-Spezialisten bis hin
zu Informationen iiber Ausbildungswege, tber
Duale Studiengdnge etc. Die Interessenten
konnten sich vorab im Internet {iber Angebote
und Firmen informieren. Etwa 1.000 Arbeitssu-
chende nutzten das Forum und die Moglichkeit,
mit potenziellen Arbeitgebern ins Gesprach zu
kommen.

Veranstalter waren die Wirtschaftsforderungen
des Rhein-Kreises Neuss und der Stadt Neuss,
die Agentur fiir Arbeit Neuss, das Autohaus
Gottfried Schultz und das Projekt Visionen
soplus. Mitinitiator Heiko Schulte von Maxence
Business Consulting wurde am ersten Veran-
staltungstag von einem engagierten Mitarbeiter
am Stand unterstiitzt — ein ,neuer” Teamplayer,
den das Unternehmen auf der Vorjahres-Veran-
staltung gewinnen konnte. Am Stand von Sitte

Rund 1.000 Besucher nutzten die Job-Initiative im
Autohaus Gottfried Schultz fiir ihre beruflichen Pers-
pektiven (Fo: René Baltus)

Elektrotechnik (Neuss), zeigte sich die gleiche
personelle Konstellation. Und auch bei dieser
Auflage betonte Wilfried Blortz, Biiroleiter von
Sitte Elektrotechnik, die hohe Effektivitdt der
Job-Initiative. ,,Wir haben ausgesprochen gute
Erfahrungen mit ,dlteren‘ Bewerbern gemacht.
Mitarbeiter, die die 50 tiberschritten haben, sind
in der Regel sehr engagiert und kompetent und
bleiben unserem Unternehmen meist langfristig
als zuverldssige Krafte erhalten.

Klaus Zoll, Business Manager
Micros-Fidelio GmbH

,Wir waren in diesem Jahr erneut als Ausstel-
ler mit dabei, nachdem wir im vergangenen
Jahr Uber diesen Weg erfolgreich eine Stelle
im administrativen Bereich besetzen konn-
ten. Zuvor hatten wir monatelang auf den
verschiedensten Kandlen vergeblich nach
geeigneten Bewerbern gesucht.

Wir sind zwar weltweiter Marktfiihrer fiir
Managementsysteme in der Hotellerie und
Gastronomie; hier am Ort sind wir aufgrund
der Branchenausrichtung aber eher unbe-
kannt, so dass Stellen im kaufmannischen
Bereich oder in unserem Kundensupport man-
gels qualifizierter Bewerber aus der Region
nur schleppend besetzt werden kdnnen.

Die Job-Initiative ist eine wunderbare Mog-
lichkeit, auf potenzielle Bewerber zuzuge-
hen. Hier prdasentieren wir unser Unterneh-
men als modernen, attraktiven Arbeitgeber
und machen nachhaltig auf uns aufmerksam.
Wichtige Eckdaten werden ausgetauscht, der
Interessent erhdlt ein erstes Bild {iber einen
moglichen kiinftigen Arbeitsplatz — und das
alles in harmonischer und personlicher Atmo-
sphdre. Also alles in allem eine fiir uns sehr
erfolgreiche Veranstaltung, an der wir gerne
auch im kommenden Jahr wieder teilnehmen
mochten.

Termine 2014:
4. April, 14-18 Uhr, 5. April, 10-14 Uhr
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Neuss ist eine Hafenstadt

Buchtipp: Bildband ,,Hafenwelten.

Fo: Thomas Mayer

er die gleichnamige Ausstellung

verpasst hat oder seine Eindriicke

vertiefen mochte — fiir den hélt das
Stadtarchiv Neuss den Katalog ,,Hafenwelten®
zum Kauf bereit. Der Bildband eignet sich auch
bestens als attraktives Geschenk, denn er bietet
faszinierende Einblicke in das Herz der stadti-
schen Wirtschaft, den Hafen. Mit dem Projekt
,Hafenwelten“ mochte das Stadtarchiv Neuss
das Bewusstsein fiir die zentrale Rolle des
Hafens in Gegenwart und Geschichte der Stadt
Neuss stdrken und diesen beeindruckenden
Raum erlebbar machen. Aus unterschiedlicher
Perspektive wird von der Vielschichtigkeit des
Lebens- und Arbeitsortes Hafen erzahlt. Ent-
standen ist eine lebendige Reportage und ein
Stiick Zeitgeschichte, eine Liebeserkldrung in
Wort und Bild und ein Denkmal fiir den Neusser
Hafen.

Begegnungen mit Menschen

Der in Neuss lebende, renommierte Schweizer
Fotograf Thomas Mayer begann im Jahr 2011
mit dieser Reportage {iber den Neusser Hafen.
Bereitwillig 6ffneten viele Unternehmen ihre
Produktionsstadtten und Lager, so dass deren
Architektur, Technik, Gerdte und Maschinen zu
spannenden Bildmotiven wurden. Begegnungen
mit den Menschen, die im Hafen tétig sind, fiihr-
ten zu authentischen Portrdtaufnahmen. ,,Wir

waren unsere eige-
nen  Auftraggeber
und konnten des-
wegen unbefangen
in den Hafen gehen.
So konnten wir auch
Aspekte beleuchten,
die ein fremder Auf-
traggeber womog-
lich weggelassen
hatte“, sagt Fotograf
Mayer. Auf diese
Art entstand eine
komplexe und sehr
authentische  Bild-
erzdhlung des Neusser Hafens. Der Kiinstler und
Autor Thomas Brandt konnte gewonnen werden,
um die Bilderzahlung durch Texte zu ergénzen.
Er fiihrte Gesprache mit Menschen, deren Leben
sich mit dem Hafen verbunden hat, sie berichten
von der Arbeit in Mehl- und Olmiihlen, auf
Schiffen, der Eisenbahn oder dem Container-
Terminal, aber auch vom Rudern oder Angeln.
»Alle Personen sind namentlich genannt,
niemand bleibt anonym*, betont Brandt.

Das Stadtarchiv Neuss griff das Projekt ,,Hafen-
welten® gerne auf. ,,Die Geschichte der Quirinus-
stadt ist mit Rhein und Hafen eng verkniipft.
Die Bilder und Textportrdts haben daher selbst-
verstdandlich einen Platz im Archiv®, so der
Leiter des Stadtarchivs Dr. Jens Metzdorf.
Die in der Aus-
stellung und im
Katalog gezeigten
Fotografien  sind
eine willkommene
Dokumentation der
jingeren  stadti-
schen Wirtschafts-
geschichte und er-
gdnzen die im
Archiv bereits vor-
handene Bildiiber-
lieferung
Neusser Hafen. Die
neuen Bilder treten

zum

Fo: Thomas Mayer

in den ,Hafenwelten* mit den historischen
Aufnahmen in einen spannenden Dialog. Ver-
vollstédndigt wird der Katalog durch eine bebil-
derte Chronik des Neusser Hafens von Dr. Jens
Metzdorf. Der Katalog ist im Stadtarchiv Neuss,
in der Tourist-Information und im Buchhandel
erhiltlich.

Hafenwelten

Ein Buch aus der Schriftenreihe des
Stadtarchivs Neuss mit

¢ 200 aktuellen Fotografien von Thomas
Mayer zu Landschaft, Architekturen,
Maschinen, Gerdten und Menschen

¢ 50 historischen Fotografien aus dem
Stadtarchiv Neuss

e 16 Textbeitrdgen von Thomas Brandt tiber
das Zusammentreffen mit Menschen,
deren Leben mit dem Hafen verbunden ist

e einer Chronik der Hafenentwicklung von
Dr. Jens Metzdorf

® 296 Seiten, 22.5 x 23.5 cm, vierfarbig,
ISBN-NR. 978-3-922980-85-6, hrsg. von
Dr. Jens Metzdorf, im Auftrag der Stadt
Neuss

® zum Preis von 24,80 Euro
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Neuss ,,befliigelt*

Dass das pulsierende ,,Herz“ der Stadt, der
Neusser Marktplatz, vor gut 10 Jahren vor allem
zum Parken genutzt wurde, ist kaum mehr vor-
stellbar. Heute treffen sich hier Generationen
ibergreifend Menschen in attraktiven Gastro-
nomie-Betrieben. Auch das Diisseldorfer Ehe-
paar Kerstin Rapp-Schwan und Martin Rapp (mit
3 Standortenin Diisseldorf) fiihlen sichim neuen
Ambiente am Neusser Marktplatz mehr als wohl.
Kein Wunder, ihr Restaurant ,,Schwan* wird so
gut angenommen, dass hier auch wahrend der
Woche abends freie Tische sofort wieder belegt
sind. Neuss ist gemiitlich, iberschaubar und
nicht nur fiir Neusser eine beliebte Adresse, um

Gastronomie, Shopping und Kul-
tur zu genief3en. Auf rund 20 Pro-
zent (bei Stadtfesten liegen diese
Werte deutlich hoher) schatzt
Christoph Napp-Saarbourg den
durchschnittlichen  Anteil der
Neuss-Besucher, die aus anderen
Stdadten anreisen.

»Neuss ist schon®, betont der Vor-
sitzende der ZIN e.V. (Zukunfts-
initiative Innenstadt), ,das diir-
fen die Neusser kiinftig noch
besser kommunizieren.“ Die ZIN
tragt ihren Teil zur Steigerung
der Attraktivitdt der Stadt bei,
mit einem permanenten Verbesserungsprozess,
groBem personlichen Engagement der mittler-
weile tiber 200 ZIN-Mitglieder und vielfdltigen
Aktivitaten. Erst kiirzlich konnten diverse Hand-
ler in der Innenstadt fiir eine Patenschaft zur
Pflege von Beeten vor ihrem Geschéft gewon-
nen werden. Damit reagierte die ZIN umgehend
auf die Konsequenzen, die sich aus der Einstel-

Marketing
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»Gefliigelter Magnet“ am Neusser Markt, der ,,Schwan*

lung des Betriebs der Stadtgartnerei ergaben.
Uppiger Blumenschmuck und rot/weife Fah-
nen an den Laternen plant die ZIN erneut zum
Schiitzenfest ein. Highlight: die Pramierung des
schonsten schiitzenfestlich dekorierten Schau-
fensters gemeinsam mit dem amtierenden
Schiitzenkdnigspaar.

Genief3en, Probieren, Plaudern

Am letzten Juli-Wochenende (27./28.7.) geht
die Open Air-Veranstaltung ,,Niisser Geniisse*
in ihre vierte Runde. Gut ein Dutzend Gastro-
nomen und Einzelhdndler aus Neuss und der
Region verwandeln den Freithof in einen char-
manten Marktplatz. Wenn das Wetter mitspielt,
erwarten die Organisatoren an den beiden
Tagen wieder rund 1.500 Besucher zu dieser
Sommervariante des ,,GenieBBertreffs“. Sie wer-

den mit einer Vielfalt an kdstlichen Kreationen
verwohnt, die die Aussteller zu bewusst sehr
humanen Preisen anbieten. Unwiderstehliche
Desserts, Top-Weine, Cocktails sowie die tra-
ditionelle kubanische Zigarre und edle Brénde
locken zum entspannten Verweilen. Neben sanf-
ter Hintergrundmusik bietet die im letzten Jahr
neugeschaffene Biihne auch 2013 am Samstag-
nachmittag und Abend besondere musikalische
Highlights.

Der Freithof lddt wieder zum genussvollen Verweilen

ein (Fo: Neuss Marketing)

Eine Reise mit der ,,Zeitmaschine*

Er ist im wahrsten Sinne des Wortes ein tradi-
tioneller ,,Hohepunkt“ des historischen Stadt-
festes ,,Zeitspriinge®, der Einbruch ins Neusser
Rathaus. 3 Historiendarsteller (Akrobaten der
Skihalle Neuss) erklimmen in einer beein-
druckenden Stuntshow die Fassade des Gebdu-
des. Nachgespielt wird die Tat des beriihmten
Diebes Matthias Weber, genannt der Fetzer — Teil
eines spannenden Programms, das die Besu-

Zeitspriinge: Hier geht es ziinftig und fréhlich zu

(Fo: Georg Salzburg)

cher am Samstag, 6. Juli 2013, von 10 bis 18 Uhr
erwartet. Dazu zdhlen das Romer- und Ritter-
lager auf dem Freithof, die historische Moden-
schau vor Heinemann sowie ein tolles musikali-
sches Rahmenprogramm; u.a. sorgt die Sangerin
Sara Witkirchen gemeinsam mit dem Pianisten
Ralph H. Rotzoll auf der Plattform eines histori-
schen Busses fiir Stimmung. Einkaufen wie zu
Omas Zeiten — die Ausstellung alter Stadtfotos
und eine Hochradfahrschule unterstreichen die
besondere Atmosphare in der Innenstadt.
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Thomas Leusch

Frage: Was gefallt Ihnen besonders am Standort
Neuss?

Antwort: Ein Industriestandort in landlicher
Umgebung, dazu die gute Infrastruktur. Sehr
gute Verkehrsanbindung an StraBe, Schiene,
Schiffs- und Flugverkehr. Das grof3e Einzugsge-
biet bei der Suche und Auswahl von neuen Mit-

arbeitern.

Frage: Was wiinschen Sie sich fiir die Zukunft
von der stadtischen Wirtschaftsforderung?

Antwort: Die Erweiterung des Industriegebiets
Holzheim und die damit verbundene Moglich-
keit weiterer Expansion und Standortsicherung
fir die Leusch GmbH. Einen groBeren Einfluss
auf die Entscheidungstrdger in Bezug auf poli-
tische und wirtschaftliche Belange.

Frage: Welcher beruflichen Herausforderung
stellen Sie sich gerade?

Antwort: Aktuell der Erweiterung und Vergro-
erung unserer Fertigungsbereiche am Standort
Neuss unter Beachtung des wachsenden Preis-
drucks durch zunehmenden Wettbewerb aus
dem Ausland.

Frage: Womit halten Sie sich kdrperlich und
geistig fit?

Antwort: Meine beruflichen Herausforderun-
gen halten mich fit. AuRerdem spiele ich Tennis,
fahre gerne Rad und versuche moglichst zwei-
mal im Jahr Ski zu fahren.

Frage: Was sind |hre absoluten ,No Goes“?

Antwort: Auslanderfeindlichkeit und unfaires
Verhalten gegeniiber Mitmenschen. Benachtei-
ligung des Wirtschaftsstandortes Deutschland
gegeniiber anderen Landern durch die Politik.

Frage: Wen oder was nehmen Sie mit auf eine
einsame Insel?

Antwort: Meine Familie.

Frage: Bitte beenden Sie den Satz:
Wenn ich morgen nicht mehr arbeiten miisste,

wirdeich ...

Antwort: ... eine Weltreise machen.

Leusch GmbH
Industriearmaturen

Seit 1974 steht der Name Leusch fiir die
Entwicklung und Produktion von Industrie-
armaturen in herausragender Qualitdt. Am
Stammsitz des Unternehmens in Neuss
produziert die Leusch GmbH Armaturen
auf Kundenanforderung, fiir den weltweiten
industriellen Einsatz, z.B. im Bereich der
chemischen Industrie, im Kraftwerks- und
Schiffsbau sowie in der Offshore-Technik.
Durch spezielle Konstruktionsmerkmale und
den Einsatz hochwertiger Werkstoffe sind die
Armaturen fiir extremste Bedingungen, im
Hoch- und Tieftemperaturbereich sowie fiir
hohe Druckbelastungen, geeignet.

Seit 2003 gehort die Leusch GmbH zur
international tatigen Samson AG, mit Haupt-
sitz in Frankfurt am Main. Diese Verbindung
gewdhrleistet den weltweiten Vertrieb der
Armaturen und den damit verbundenen After
Sales Service. Am Standort ZiegeleistraBe
in Neuss sind zurzeit rund 8o Mitarbeiter

beschiftigt. www.leusch.de
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Kunst parallel zur Natur

Das Museum Insel Hombroich ist ein beson-
derer Ort, jenseits vom hektischen Alltag. Seit
1987 konnen Besucher hier Natur, Kunst und
Architektur unmittelbar erleben. Im Auftrag des
Griinders und Sammlers Karl-Heinrich Miiller
(1936-2007) gestaltete der Landschaftsarchi-
tekt Bernhard Korte das weitldufige Terrain
an der Erft zu einer Park- und Auenlandschaft.

Gleichzeitig schuf der Bildhauer Erwin Heerich
zehn begehbare Skulpturen, in denen die viel-
seitige Sammlung nach einem Konzept des
Malers Gotthard Graubner ausgestellt ist. Das
Museum zeigt, neben ferndstlicher Kunst und
einem archdologischen Fundus, Werke von Jean
Fautrier, Lovis Corinth, Hans Arp, Kurt Schwit-
ters, Alexander Calder, Yves Klein und Anatol
Herzfeld. Auch montags
ladt das Museum zum
Besuch ein. Eine Cafeteria
bietet kleine Stdrkungen
inmitten  beschaulicher
Natur.

Seit 1997 gehort das
Museum Insel Hombroich
mit der Raketenstation
Hombroich und dem
Kirkeby-Feld zur Stiftung
Insel Hombroich. Im Kul-
turraumHombroichfinden
regelmafig Ausstellungen,

NAcHRICHTEN FUR NEUsSsS

Kunst, Architektur und Natur im Einklang
(Fo: Thomas Riehle)

Veranstaltungen und Konzerte statt. Einige
Gebdude konnen fiir besondere Anlédsse gemie-
tet werden.

www.inselhombroich.de

Internationale

Tanzwochen Neuss

Terminvorschau:

Di., 5.11.2013, 20 h:

HUBBARD STREET DANCE CHICAGO
Direktion Glenn Edgerton

Sa., 23.11.2013, 20 h:
BALE DA CIDADE DE SAO PAULO
Direktion Iracity Cardoso

Fr., 6.12.2013, 20 h:
GAUTHIER DANCE, Stuttgart
Direktion Eric Gauthier

Gewinnspiel-Losung der letzten Ausgabe

Wann wurde die Neusser Firma QD gegriindet?
Auf der Homepage www.service-druck.de fand sich der Hinweis

zum Griindungsjahr 1967.

Verlost wurden mit freundlicher Unterstiitzung von SD-Service-
Druck zwei VIP-Karten fiir das Bundesligaspiel Fortuna Dussel-
dorf gegen Borussia Dortmund. Uber den Gewinn freut sich:

Klaus Schwarz aus Bochum.

Fotoratsel

Fotografiert hat Fabio Borquez hier eine Neusser Skulptur. Wir zeigen aber

nur einen Ausschnitt des Fotos. Erkennen Sie, um welche Skulptur es sich

handelt? Dann melden Sie sich bis zum 15. Juli 2013 unter dem Stichwort

»Gewerbe-Post, Kulturort bei der Wirtschaftsforderung der Stadt Neuss.

Unter den richtigen Einsendungen verlosen wir mit freundlicher Unterstiitzung
der Stiftung Insel Hombroich dieses Mal zwei Eintrittskarten fiir das Museum
Insel Hombroich. Viel Gliick!

wirtschaftsfoerderung@stadt.neuss.de
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Mediadaten

Zielgruppe: Die Gewerbe-Post richtet sich an Gewerbetreibende, an Unternehmen ins-
besondere aus Dienstleistung, Industrie und Handel sowie an Institutionen in Stadt und
Verwaltung im Gebiet der Stadt Neuss.

Redaktionelle Ausrichtung: Die Gewerbe-Post wird vom Amt fiir Wirtschaftsforderung
der Stadt Neuss herausgegeben. Sie dient als Bindeglied und Kommunikationsplattform
zwischen der Stadt Neuss und den Unternehmen im gesamten Stadtgebiet. Das Team
im Amt fir Wirtschaftsforderung kommuniziert niitzliche Informationen und Service-Leis-
tungen rund um Wirtschaft, Handel und Kultur. Gestarkt werden soll nicht nur die Iden-
tifikation mit dem Wirtschaftsstandort, sondern auch die Kommunikation der einzelnen
Unternehmen miteinander, der Austausch in direkter Nachbarschaft.

Auflage: Die Gewerbe-Post erscheint 3-4 x pro Jahr und ist fiir ihre Leser kostenlos. 3500
Exemplare werden im Gebiet der Stadt Neuss zielgruppengerecht

ohne Streuverluste versandt. Weitere rund 1000 Exemplare werden an entsprechenden
Stellen ausgelegt.

Anzeigen: Neben der Redaktion bietet die Gewerbe-Post die Moglichkeit, Produkte und
Dienstleistungen in einem ,,Unternehmensportrat“ darzustellen. Redaktionell spannend
aufgemacht und mit hohem Lesernutzen versehen, wird der Beitrag nach Ihren Wiinschen
gestaltet. Ein Unternehmensportrét ist ab 1/1 Seite moglich und wird mit dem Wort ,,An-
zeige“ gekennzeichnet. Von der gestalteten Seite erhalten Sie ein pdf fiir Ihre weitere
marketingtechnische Verwendung. Zudem wird die gesamte Ausgabe der Gewerbe-Post
als pdf auf den Internet-Seiten der Wirtschaftsforderung zum Download zur Verfiigung
gestellt.

Dariiber hinaus sind reguldre Anzeigen in verschiedenen Formaten buchbar. Gerne unter-
stiitzen wir Sie bei der Gestaltung Ihrer Anzeige:

Download Gewerbe-Post: http://www.neuss

Format 220 x 280 mm (1/1 Seite)

U2, U3, Ug:
Inhalt:

495,- EUR*
395,- EUR*

Unternehmensportrit

Format 220 x 280 mm (1/1 Seite)

mit Text und Fotos:

Format 220 x 137,5 mm (1/2 Seite)

250,— EUR*
750,- EUR*

Format 220 x 9o mm (1/3 Seite)

175,— EUR*

Allgemeine Bedingungen der GEWERBE-POST

Zahlungsbedingungen -
Zahlungen missen bis zum Anzeigenschluss ohne Abzug

Druckunterlagen:

Kontakt:
Daten als druckfertiges PDF

per E-Mail an:
info@Gewerbe-Post.de

oder: per FTP (nach Absprache)
oder: per Datentrdger an den Verlag

Jochen Riegel
Bussardweg 5 | 41468 Neuss

E-mail: anzeigen@gewerbe-post.de
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Copyright
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